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TẦM NHÌN

Xây dựng PVGas South trở thành Công ty kinh doanh LPG, CNG đứng đầu khu vực  
miền Nam và phát triển ra thị trường khu vực Đông Nam Á.

Là doanh nghiệp đầu mối kinh doanh LPG/CNG tại thị trường miền Nam, đóng góp vào 
sự phát triển chung của ngành. 

SỨ MỆNH

32



DANH MỤC CHỮ VIẾT TẮT

54

 
THƯ GỬI CỔ ĐÔNG 

Mục lục

 

   GIÁ TRỊ DOANH NGHIỆP 
 
09  Thông tin khái quát   
10  Lịch sử hình thành và phát triển  
12  
13  

Những giải thưởng tiêu biểu 

  15  
Lĩnh vực hoạt động, địa bàn kinh doanh 

  16  
Một số sản phẩm chính 

  19  
Năng lực kinh doanh 

  20  
Vị thế công ty 

  23
Mô hình hoạt động 

  25  Thông tin Ban lãnh đạo 

PHÁT HUY NGUỒN LỰC 

31  Tình hình sản xuất kinh doanh 
33
34

  Tình hình đầu tư, thực hiện các dự án
 Tình hình tài chính  

NÂNG TẦM GIÁ TRỊ 

40  Báo cáo của Hội đồng quản trị 
42  Báo cáo của Ban Tổng Giám Đốc

 

 

 

  KẾT NỐI NỘI LỰC 

48  Các Công ty có liên quan 
52  Hệ thống phân phối 

 
  QUẢN TRỊ HIỆU QUẢ 

54  Hoạt động c

Các giao dịch, thù lao và các khoản 
lợi ích khác của HĐQT, BKS, BTGĐ

ủa Hội đồng quản trị
  56  Hoạt động của Ban kiểm soát 

58  

61
59

  Quản trị rủi ro  

  ĐỂ VƯƠN XA HƠN 

64  Định hướng phát triển 

66  Kế hoạch năm 2013 

70  Quan hệ nhà đầu tư 
70  Hoạt động xã hội 

 
  GẶT HÁI THÀNH CÔNG 

73  Ý kiến kiểm toán  
74  Báo cáo tài chính hợp nhất 

GIÁ TRỊ CỔ ĐÔNG VÀ LỢI ÍCH 
CỘNG ĐỒNG

Tổ chức và nhân sự

Thông tin Cổ phần và Cổ đông

LPG: Khí hóa lỏng (hay còn gọi là Gas)

CNG: Khí nén thiên nhiên 

CP: Giá hợp đồng do Công ty Aramco Ả Rập công bố vào đầu mỗi tháng 
       và áp dụng cho tháng giao hàng

Khí khô:  Sản phẩm khí thu được từ khí thiên nhiên hay khí đồng hành

PVN: Tập đoàn Dầu khí Quốc gia Việt Nam

PVGas: Tổng Công ty Khí Việt Nam

PVGas D: Công ty cổ phần Khí thấp áp 

PVGas South: Công ty cổ phần Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam

CNG VietNam: Công ty cổ phần CNG Việt Nam

VT-Gas: Công ty TNHH Khí hóa lỏng Việt Nam

PVGas SaiGon: Công ty TNHH MTV Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Đông

PVGas Cylinder: Công ty cổ phần Bình khí Dầu khí Việt Nam 

ĐHCĐ: Đại Hội Cổ Đông

ĐHĐCĐ: Đại Hội Đồng Cổ Đông

CB-CNV: Cán bộ công nhân viên



      TS. NGUYỄN SĨ THẮNG
Chủ tịch HĐQT PV Gas South   

 Chào thân ái và thắng lợi!

Ông Nguyễn Sĩ Thắng     Chủ tịch HĐQT PV Gas South

Năm 2012, Công ty cổ phần Khí hóa lỏng miền Nam (PVGas South, mã chứng khoán: PGS) triển khai 
thực hiện nhiệm vụ sản xuất kinh doanh trong bối cảnh nền kinh tế của đất nước và thế giới còn 
nhiều khó khăn. Tình hình thế giới biến động phức tạp, bất ổn chính trị ở Trung Đông, khủng hoảng 
nợ công tại khu vực đồng tiền chung Châu Âu đã ảnh hưởng tới nền kinh tế toàn cầu. Trong nước, 
những tháng đầu năm nền kinh tế đã chứng kiến không ít những tình cảnh khó khăn cho các doanh 
nghiệp như hàng hóa tồn kho, sức mua kém, thiếu hụt nguồn vốn, lãi suất cao, nhiều doanh nghiệp 
phải giải thể, thu hẹp hoạt động. 

Trong bối cảnh chung có nhiều sự biến động phức tạp của nền kinh tế thế giới và trong nước, Công 
ty cổ phần Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam cũng gặp nhiều khó khăn nội tại như: 1/. Trong 6 
tháng đầu năm 2012, giá CP (Contractual Price) đã có những biến động mạnh theo chiều hướng 
không thuận lợi cho hoạt động kinh doanh LPG và cả CNG. Việc giá tăng nhanh và sau đó giảm sâu 
trong tháng 07/2012, đã làm cho sản lượng tiêu thụ LPG trong 6 tháng đầu năm 2012 khá thấp, 
đồng thời vào tháng 05 và tháng 08/2012, Nhà máy lọc dầu Dung Quất tạm ngừng hoạt động để 
bảo dưỡng đã ảnh hưởng nghiêm trọng đến nguồn hàng của PVGas South, tình hình kinh doanh LPG 
trên thị trường ngày càng gặp nhiều khó khăn, 2/. Theo lộ trình tăng giá khí khô từ PVGas, giá bán 
khí khô từ Tổng Công ty cho các đơn vị thành viên sẽ tăng dần hàng năm, để đến 2015 giá khí khô 
trong nước sẽ bằng giá thế giới. Trong năm 2012, giá khí khô đầu vào đã tăng trung bình 28% so 
với cùng kỳ năm trước từ 6,55 USD/MMBTU lên 8,4 USD/MMBTU. Trong khi đó giá bán CNG trung 

THƯ GỬI CỔ ĐÔNG

Kính thưa Quý vị Cổ đông và các Nhà đầu tư,

bình chỉ đạt 14 USD/MMBTU trong 6 tháng đầu năm 2012, khá thấp so với cùng kỳ năm trước là 
15,2 USD/MMBTU do diễn biến giá LPG có xu hướng giảm mạnh trong những tháng đầu năm (60% 
giá CNG đầu ra được chiết khấu theo giá LPG), đã tác động kép không chỉ đến giá bán LPG mà còn 
đến giá CNG. Trong 6 tháng cuối năm 2012, mặc dù giá bán CNG đã tăng hơn năm ngoái khi diễn 
biến giá LPG đã tích cực hơn, nhưng tình hình tiêu thụ CNG trong năm 2012 đã gặp phải những khó 
khăn do nhu cầu sử dụng CNG của nhóm khách hàng lớn của PVGas South thuộc ngành sản xuất 
nguyên vật liệu xây dựng (gạch men, sắt thép và kính, hóa chất…) đang giảm sút. Hàng tồn kho của 
nhóm doanh nghiệp này còn khá nhiều khiến việc tiêu thụ CNG cũng ít hơn so với mọi năm… Những 
khó khăn trên đã tác động không nhỏ đến kết quả kinh doanh các ngành hàng của Công ty.

Trong điều kiện đó, đánh giá những kết quả đã đạt được trong năm 2012, có thể nói,  
PVGas South đã có sự nỗ lực để hoàn thành các chỉ tiêu kế hoạch do ĐHĐCĐ đề ra, cụ thể:

Trong năm 2013, dự báo tình hình kinh tế - xã hội sẽ còn khó khăn, thị trường LPG vẫn tiếp tục cạnh 
tranh gay gắt giữa các hãng kinh doanh LPG. Chính sách quản lý của Nhà nước về ngành LPG chưa 
hoàn thiện và chưa kiểm soát chặt chẽ nên còn xảy ra chiết nạp LPG lậu, cấp phép kinh doanh không 
dựa vào quy hoạch, tạo ra thị trường kinh doanh LPG chưa lành mạnh. Đối với mảng hoạt động khí 
CNG, tình hình tiêu thụ khí ở phân khúc hộ công nghiệp được dự báo vẫn còn khó khăn do suy thoái 
kinh tế, các khách hàng sử dụng khí CNG phải giảm sản lượng sản xuất do lượng hàng tồn kho lớn 
không tiêu thụ được trong khi giá nhiên liệu liên tục tăng cao nên sản lượng sử dụng khí CNG giảm 
mạnh. Giải pháp cho thời gian tới là 1/. Tăng cường, tập trung công tác bán lẻ LPG tại khu vực thị 
trường PVGas South quản lý, chú trọng mở các cửa hàng bán lẻ trực tiếp, giảm thiểu bán LPG ở các 
khâu trung gian để tăng hiệu quả kinh doanh, giữ vững thị trường hiện có, 2/. Chỉ đạo đầu tư phát 
triển thị trường CNG công nghiệp và giao thông vận tải, phấn đấu năm 2013 đạt sản lượng 125 triệu 
m3 (PVGas South 65 triệu m3; CNG VietNam 60 triệu m3), 3/. Vận hành an toàn, hiệu quả và đảm 
bảo công tác an ninh an toàn các kho, trạm LPG, CNG hiện có của Công ty.

Với lợi thế về kinh nghiệm, thị trường, hệ thống khách hàng truyền thống cùng sự hỗ trợ kịp thời, 
hiệu quả của PVGas và chiến lược phát triển bền vững, Hội Đồng Quản Trị tin tưởng rằng PVGas 
South sẽ hoàn thành kế hoạch sản xuất kinh năm 2013 và các năm tiếp theo.

Thay mặt Hội Đồng quản trị, tôi trân trọng gửi lời cảm ơn đến các Quý vị Cổ Đông và các nhà Đầu 
tư đã tin tưởng và ủng hộ PVGas South. Trân trọng ghi nhận những nỗ lực cố gắng của Tập thể 
PVGas South, các đơn vị thành viên, các chi nhánh đã cùng nhau đoàn kết, vượt qua những giai 
đoạn khó khăn để cùng Ban lãnh đạo Công ty vững vàng chèo lái con tàu PVGas South tiến lên phía 
trước. Chúng tôi cam kết sẽ tiếp tục nỗ lực hết mình vì sự phát triển bền vững của PVGas South.

 

Những điểm nổi bật trong hoạt động kinh doanh và tài chính năm 2012
 

Sản lượng LPG tiêu thụ đạt 250.921 Tấn Dòng tiền hoạt động đạt 362,94  tỷ đồng 

Sản lượng CNG tiêu thụ đạt 116,8 triệu m3 Đầu tư xây dựng 79,81  tỷ đồng 

Doanh thu thuần đạt  6.441,71 tỷ đồng 
 

Cổ tức 12% 

Lợi nhuận trước thuế đạt 255,06 tỷ đồng EPS đạt 3.981 đồng/cp 
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ISO 9001:2000
OHSAS 18001:1999

CÔNG TY CỔ PHẦN KINH DOANH KHÍ HÓA LỎNG MIỀN NAM
(PV Gas South)

PETROVIETNAM SOUTHERN GAS JOINT STOCK COMPANY

 
Trụ sở chính:

Điện thoại: 
Fax:
Website: 
Giấy chứng nhận ĐKKD: 
Vốn điều lệ: 
Mã chứng khoán: 
Ngày niêm yết trên Hastc: 

Lầu 4, tòa nhà PetroVietnam, 

(84.8) 39100108
 (84.8) 39100097

http://www.pgs.com.vn
0305097236

380.000.000.000 đồng
PGS

15/11/2007

Tổ chức và nhân sự
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▪ Việc thành lập Công ty 

Tiền thân của Công ty cổ phần Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam là Xí nghiệp Kinh doanh các 
sản phẩm Khí miền Nam trực thuộc Công ty Chế biến và Kinh doanh sản phẩm Khí (PVGas) được 
thành lập theo Quyết định số 389/QĐ-HĐQT ngày 28/03/2000 của Hội Đồng Quản Trị Tổng Công 
ty Dầu khí Việt Nam (nay là Tập đoàn Dầu khí Việt Nam).

Ngày 12/04/2006 Hội Đồng Quản Trị Tổng Công ty Dầu khí Việt Nam (nay là Tập đoàn Dầu khí 
Việt Nam) ký Quyết định số 825/QĐ-DKVN về việc thành lập Công ty Kinh doanh Khí hóa lỏng 
miền Nam (PVGas South) trên cơ sở Xí nghiệp Kinh doanh các sản phẩm Khí miền Nam trực thuộc 
Công ty Chế biến và Kinh doanh sản phẩm Khí (PVGas) và Bộ phận Kinh doanh Khí hóa lỏng của 
Công ty Thương mại Dầu khí (Petechim);

▪ Chuyển đổi thành Công ty Cổ phần

Ngày 30/06/2006, Bộ trưởng Bộ Công nghiệp ký Quyết định số 1697/QĐ-BCN về việc Cổ phần 
hóa PVGas South;

Ngày 20/12/2006, Bộ trưởng Bộ Công nghiệp ký Quyết định số 3734/QĐ-BCN về việc Phê duyệt 
Phương án cổ phần hóa và chuyển Công ty Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam thành Công ty cổ 
phần Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam;

Ngày 23/07/2007, Công ty cổ phần Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam tiến hành ĐHCĐ lần đầu.

Sau khi hoàn tất các thủ tục pháp lý, Công ty cổ phần Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam chính 
thức đi vào hoạt động kể từ ngày 25/07/2007.

▪ Niêm yết cổ phiếu trên Sở Giao dịch chứng khoán Hà Nội (Hastc)

Thực hiện Nghị quyết của Đại Hội Đồng Cổ Đông, Hội Đồng Quản Trị Công ty đã triển khai thực 
hiện các bước theo đúng quy định để niêm yết cổ phiếu của Công ty lên sàn giao dịch chứng khoán 
Hà Nội. Được đơn vị tư vấn là Công ty cổ phần Chứng khoán Dầu khí tư vấn, Công ty đã hoàn thiện 
Bản cáo bạch và các hồ sơ pháp lý để niêm yết cổ phiếu lên sàn giao dịch chứng khoán.

Ngày 09/11/2007, Trung tâm Lưu ký Chứng khoán Hà Nội đã có quyết định số 10/2007/GCNCP-TTLK 
về việc đồng ý lưu ký tập trung cổ phiếu của Công ty tại Trung tâm.

Ngày 09/11/2007, Trung tâm Giao dịch Chứng khoán Hà Nội đã có Quyết định số 10/GDN-TTGDHN 
về việc chấp thuận cho cổ phiếu của Công ty niêm yết trên sàn giao dịch chứng khoán Hà Nội.

Ngày 15/11/2007, cổ phiếu của Công ty chính thức niêm yết trên sàn giao dịch chứng khoán Hà 
Nội với mã cổ phiếu PGS.

▪ Phát triển và tăng trưởng bền vững

Tính từ thời điểm sau khi cổ phần hóa, đến nay mạng lưới kinh doanh của PVGas South phủ khắp 
các tỉnh từ Đà Nẵng tới Cà Mau. Hiện nay, sản lượng kinh doanh LPG của Công ty đã đạt gần 
200.000 tấn/năm, kinh doanh CNG đạt trên 150 triệu m3/năm và doanh thu đạt trên 4.000 
tỷ/năm và sẽ tiếp tục tăng trưởng nhanh trong thời gian tới.

LỊCH SỬ  HÌNH THÀNH VÀ PHÁT TRIỂN
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NHỮNG GIẢI THƯỞNG TIÊU BIỂU NĂM 2012

 

LĨNH VỰC HOẠT ĐỘNG 
VÀ ĐỊA BÀN KINH DOANH

▪ Lĩnh vực kinh doanh: 

Kinh doanh LPG, CNG và các sản phẩm Dầu khí. 
  
Tổ chức hệ thống phân phối, vận chuyển, đóng bình kinh doanh LPG và các vật tư thiết bị, hóa 
chất trong lĩnh vực vận chuyển, tàng trữ, kinh doanh vận tải đường bộ, đường thủy. 
  
Thiết kế, xây lắp và tư vấn đầu tư các công trình khí hóa lỏng, các công trình công nghiệp khí; 
chuyển giao công nghệ, khai thác kinh doanh, bảo dưỡng các công trình dân dụng liên quan đến 
khí hóa lỏng. 
  
Cung cấp dịch vụ liên quan đến Khí hóa lỏng và các sản phẩm Khí trong lĩnh vực công nghiệp, 
dân dụng và giao thông vận tải.
 
Xuất nhập khẩu Khí hóa lỏng, các vật tư, thiết bị và phương tiện phục vụ cho công tác vận 
chuyển, tàng trữ, đóng bình và kinh doanh Khí hóa lỏng. 
 
Kinh doanh xăng dầu, nhớt và các chất phụ gia liên quan đến xăng dầu, nhớt. 

Mua bán phân bón. Kinh doanh bất động sản. Dịch vụ xếp dỡ hàng hóa.

Đơn vị xuất sắc trong phong trào thi đua, năm 2012

Huân chương lao động Hạng Nhì, năm 2012
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▪ Địa bàn kinh doanh: 

 

MỘT SỐ SẢN PHẨM CHÍNH
Để phục vụ cho mục tiêu phát triển thị trường, 
chủ động trong nguồn hàng và phục vụ nhu cầu 
của khách hàng, hiện PVGas South đang triển 
khai đầu tư xây dựng hệ thống các kho chứa, 
trạm nạp khí hóa lỏng trên địa bàn các tỉnh phía 
Nam. Hiện nay mạng lưới kinh doanh LPG của 
Công ty đến nay đã phủ kín các tỉnh từ Đà Nẵng tới 
Cà Mau.

Trong đó, thị trường bán bình ở Tp. Hồ Chí Minh 
và miền Đông Nam bộ vẫn là thị trường chủ lực 
chiếm khoảng 50% sản lượng bán bình của 
Công ty. Với một thị trường lớn như Tp. Hồ Chí Minh, 
Công ty đã chú trọng xây dựng hệ thống chiết 
nạp vệ tinh phân bố đều khắp thị trường miền 
Tây Nam Bộ, Nam Trung Bộ, Đông Nam Bộ; 
đồng thời xây dựng hệ thống tổng đại lý phân 
phối Gas, định kỳ gặp gỡ trao đổi các chính 
sách nhằm củng cố, đẩy mạnh và thống nhất 
mặt bằng giá cả, tăng cường hệ thống phân 
phối và khả năng cạnh tranh.

Hoạt động kinh doanh CNG của PVGas South 
với tổng công suất thiết kế là 180 triệu m3 
khí/năm. Trong đó, Công ty mẹ PVGas South 
với việc quản lý 3 trạm mẹ là CNG Mỹ Xuân A 
(Bà Rịa – Vũng Tàu), Hiệp Phước (Tp.HCM) và 
một trạm nén mẹ Phú Mỹ I (Bà Rịa – Vũng Tàu) 
của Công ty con CNG VietNam. Cả PVGas 
South và CNG VietNam đều tập trung cung cấp 
CNG cho các khách hàng tiêu thụ là các hộ 
công nghiệp lớn như thép, vật liệu xây dựng, 
gạch, gốm sứ... tại khu vực phía Nam, có 
khoảng cách vận chuyển từ nhà máy đến nơi 
tiêu thụ hợp lý trong khoảng dưới 200 km. 
Chính sách phân phối khí nén CNG hiện nay rất 
linh hoạt, tùy thuộc vào đặc điểm và yêu cầu 
nhận khí của khách hàng, phương tiện vận 
chuyển bồn có thể di chuyển vào những khu 
vực có địa hình phức tạp.

Bình 12 kg chủ yếu phục vụ cho nhu cầu 
tiêu dùng LPG ở quy mô nhỏ, lẻ như sinh 
hoạt hàng ngày của hộ gia đình, quán ăn 
nhỏ, cho các hộ sản xuất sử dụng nguyên 
liệu gas nhỏ.

Là khí thiên nhiên nén, thành phần chủ yếu là CH4 - metane (chiếm 85%- 95%) được lấy từ 
những mỏ khí thiên nhiên, mỏ dầu (khí đồng hành) hoặc khí nhà máy (thu được trong quá trình 
sản xuất của các nhà máy lọc dầu), qua xử lý và nén ở áp suất cao (200 đến 250 bar) để tồn trữ 
vào bồn chuyên dụng và vận chuyển tới các hộ tiêu thụ là các nhà máy có sử dụng nhiệt năng, 
các khu chung cư…..

Bình 45kg chủ yếu phục vụ cho nhu cầu 
tiêu dùng ở quy mô nhỏ nhưng mật độ sử 
dụng nhiều như ở các nhà hàng, khách sạn, 
trường học, bếp ăn tập thể, các xưởng sản 
xuất có quy mô nhỏ hoặc vừa.Các vị trí của Trạm mẹ CNG 

Các vị trí của Trạm mẹ CNG 

Bình 12kg

Khí nén CNG

Bình 45kg
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Từ khi chuyển sang mô hình cổ phần, PVGas South đã quy hoạch hệ thống trạm chiết nạp đến năm 
2015 và định hướng đến năm 2025. Hiện nay PVGas South có 28 trạm chiết nạp gas với tổng công 
suất 24.580 tấn/tháng từ Đà Nẵng đến Cà Mau, trong đó có 13 trạm thuộc sở hữu của PVGas South 
với tổng công suất 7.800 tấn/tháng.

Song song với hoạt động kinh doanh, PVGas South hoàn thành xây dựng kho chứa đầu mối tại Cần 
Thơ với sức chứa 1.200 tấn, hoàn thành đầu tư kho Gò Dầu tại Đồng Nai với sức chứa của kho lên 
4.000 tấn và tham gia góp vốn (14%) thành lập Công ty cổ phần Năng lượng Vinabenny để xây dựng 
kho lạnh chứa LPG tại Cảng Long An (Kho chứa Tây Nam) với sức chứa 80.000 tấn, đây cũng là kho 
chứa LPG lớn nhất tại Việt Nam.

PVGas South đã đầu tư hệ thống trạm nạp CNG cung cấp cho giao thông vận tải và công nghiệp. 
Đây là một lĩnh vực mới và đầy tiềm năng. Hiện công suất thiết kế là 150 triệu m3, trong đó công 
ty mẹ - KCN Mỹ Xuân là 80 triệu m3 và Công ty con CNG Việt Nam - KCN Phú Mỹ là 70 triệu m3.   

NĂNG LỰC KINH DOANH

Hệ thống cầu cảng, kho LPG và trạm chiết của PVGas South 
tại các tỉnh thành phía Nam

Danh sách kho chứa và trạm chiết tại PVGas South

 

STT Dự án   
I. Hệ thống kho chứa, cầu cảng Địa chỉ Tổng dung 

tích (Tấn) 

1 Kho Cần Thơ Lô II.5, II.6, Khu CN Trà Nóc II, TP. Cần Thơ 1.200 

2 Kho Gò Dầu Cảng Gò Dầu A, Xã Phước Thái,
Huyện Long Thành, Tỉnh Đồng Nai 4.000 

3 Kho VT Gas Đồng Nai Cảng Đồng Nai, Phường Long Bình Tân, 
TP. Biên Hòa, Tỉnh Đồng Nai  1.000 

4 Kho Dung Quất Huyện Bình Sơn, Tỉnh Quảng Ngãi  1.500 

 
Tổng cộng  7.700 

II. Trạm nạp LPG  
Công suất 
Tấn/tháng 

1 Trạm Vĩnh Lộc Lô D1/1 đường 1B, KCN Vĩnh Lộc, P. Bình 
Hưng Hoà B, Q. Bình Tân, TP. HCM 1.000 

2 Trạm Bà Rịa  500 

3 Trạm Agas KCN Đông Xuyên, Tỉnh Bà Rịa-Vũng Tàu 600 

4 Trạm Cần Thơ  1.000 

5 Trạm Tiền Giang Khu CN Tân Mỹ Chánh, Phường 9, Tiền Giang  350 

6 Trạm Nha Trang  
 450 

7 Trạm Bình Định Lô D6-01, KCN Nhơn Hội (Khu A), KKT 
Nhơn Hội, TP. Qui Nhơn, Tỉnh Bình Định 450 

8 Trạm Đặng Phước Lô 4, KCN Trà Đa, Xã Trà Đa, TP. Pleiku, 
Tỉnh Gia Lai 450 

9 Trạm Bình Phước 
Lô G, Đường N4, KCN Bắc Đồng Phú, TT 
Tân Phú, Huyện Đồng Phú, Tỉnh Bình Phước   

450 

10 Trạm JP Gas 262 Nguyễn Lương Bằng, Xã Hòa Thành, 
Tây Ninh 450 

11 Trạm Dak Gas Km số 11, Quốc lộ 14, Xã Hòa Phú,  
TP. Buôn Mê Thuột, Dak Lak 600 

12 Trạm VT-Gas Đồng Nai Cảng Đồng Nai, Phường Long Bình Tân, 
Biên Hòa, Đồng Nai 1.100 

13 Trạm VT-Gas Nha Trang Đường số 4, Lô K, KCN Suối Dầu, TP. Nha Trang 
 400 

 Tổng cộng  7.800 
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Khu CN Phía đông Dung Quất, Xã Bình Thuận, 

157 Xóm Núi, Xã Vinh Phương, TP. Nha Trang 

Lô II.5, II.6, Khu CN Trà Nóc II, TP. Cần Thơ 

Quốc lộ 55, khu phố Thanh Bình, Thị Trấn Đất 
Đỏ, Huyện Đất Đỏ, Tỉnh Bà Rịa-Vũng Tàu



Ngay từ khi thành lập, Công ty đã xác định mục 
tiêu chiến lược là phát triển thành đầu mối kinh 
doanh LPG tại thị trường miền Nam, đóng góp 
vào sự phát triển chung của ngành. Trong thời 
gian qua hoạt động sản xuất kinh doanh của 
Công ty đã phát triển không ngừng, đã có ảnh 
huởng rõ ràng tới thị trường miền Nam, tạo 
dựng được uy tín cho thương hiệu PV Gas. Thị 
trường LPG hiện nay do một số các doanh 
nghiệp lớn nắm giữ, trong đó PVGas South có 
được một số ưu thế: 

Nhân lực

Đội ngũ vận hành viên của Công ty được đào 
tạo qua các trường đào tạo công nhân kỹ thuật 
chuyên ngành Dầu khí, 100% công nhân vận 
hành được cấp chứng chỉ về kỹ thuật an toàn 
vận hành thiết bị chịu áp lực.

Công nghệ

Trong quá trình sản xuất kinh doanh, Công ty 
luôn chú trọng đến chất lượng tăng trưởng, 
đảm bảo an toàn trong sản xuất, kinh doanh. 
Công ty đang áp dụng thành công hệ thống 
quản lý chất lượng theo tiêu chuẩn ISO 
9001:2008, hệ thống quản lý an toàn theo tiêu 
chuẩn OHSAS 18001:2007 và hệ thống quản lý 
Môi trường theo ISO 14001, đặc biệt Công ty 
đã xây dựng và đưa vào áp dụng thành công 
hệ thống quản lý điều hành doanh nghiệp 
(COS) góp phần xây dựng văn hóa doanh 
nghiệp và tiết kiệm chi phí trong quản lý.

Vị thế chi phối

Trong bối cảnh thị trường cung cấp LPG dân 
dụng (LPG bình) và công nghiệp (LPG rời) có 
sự cạnh tranh gay gắt giữa các Công ty tham 
gia thị trường, với sự góp mặt của các Công ty 
nhiên liệu lớn trên thế giới, thị phần PVGas South 
vẫn đứng đầu trong các Công ty kinh doanh LPG 
tại miền Nam, ổn định, luôn duy trì ở mức 33% 
thị phần.

Như vậy, với lợi thế về nguồn hàng và tiềm lực 
tài chính của mình, PVGas South đã xác định 
được vị thế của mình là doanh nghiệp có thị 
phần lớn nhất tại khu vực miền Nam.

VỊ THẾ CÔNG TY
Dây chuyền cung cấp khí tại PVGas South

Hệ thống trạm mẹ và trạm con CNG tại PVGas South
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Thị phần các hãng khu vực phía Nam năm

 2
012
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Đơn vị quản lý Dự án  

Tổng công 
suất 

(Triệu 
m3/năm) 

Diễn giải 

I. Trạm khí nén CNG mẹ    
Công ty mẹ PVGas South Trạm CNG KCN Mỹ Xuân 100 Hoàn thành và đưa vào  

sử dụng năm 2010. 

Công ty mẹ PVGas South Trạm CNG KCN Hiệp Phước   10 
Hoàn thành và đưa vào  
sử dụng giai đoạn 1  
vào năm 2011. 

Công ty cổ phần CNG  
Việt nam Trạm CNG KCN Phú Mỹ I  70 

Hoàn thành và đưa vào  
sử dụng năm 2010 với công 
suất ban đầu là 50 triệu m3, 
hiện đã mở rộng thêm. 

Tổng cộng    
II. Trạm khí nén CNG 
con   Công suất  

Công ty mẹ PVGas South Trạm CNG con (trạm nạp khí cho  
xe buýt) – Phổ Quang.  

50 xe 
buýt/ngày 

Hoàn thành và đưa vào  
sử dụng cuối năm 2009 

Công ty mẹ PVGas South Trạm con tại 449 Nguyễn An Ninh, 
Vũng Tàu. 

150 xe 
con/ngày 

Đưa vào sử dụng  
vào cuối năm 2011.  

Công ty mẹ PVGas South Trạm con tại 654 Nguyễn An Ninh, 
Vũng Tàu. 

150 xe 
con/ngày Hoàn thành vào giữa 2012. 

Công ty mẹ PVGas South Trạm con tại Tân Kiên, Bình Chánh, 
Thành phố Hồ Chí Minh. 

50 xe 
buýt/ngày 

Hoàn thành và đưa vào  
sử dụng đầu năm 2012. 

Công ty mẹ PVGas South Trạm con tại An Sương, TP. HCM 50 xe 
buýt/ngày 

Hoàn thành và đưa vào  
sử dụng cuối năm 2012. 

Công ty mẹ PVGas South Trạm con tại khu vực Phú Mỹ, 
 

100 xe 
con/ngày 

Hoàn thành và đưa vào  
sử dụng đầu năm 2012. Vũng Tàu.

XE MOÓC 40FT HOẶC 20FT
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Thương hiệu

Trong những năm qua, Công ty luôn chú trọng tìm tòi và triển khai những chính sách giá cả, 
chính sách phân phối, chính sách khách hàng hợp lý nhằm hỗ trợ hiệu quả cho công tác kinh 
doanh, góp phần đưa thương hiệu PETROVIETNAM GAS ngày càng vững mạnh. Khẳng định 
thương hiệu “ PETROVIETNAM GAS” ở vị thế dẫn đầu trong ngành kinh doanh LPG Việt Nam.

Bên cạnh việc kinh doanh Gas, Công ty cũng tiến hành việc kinh doanh các sản phẩm xăng 
dầu, nhớt, phân bón và các phụ kiện sử dụng Gas phục vụ sinh hoạt và công nghiệp, lắp đặt 
bảo hành, bảo trì các hệ thống Gas công nghiệp, góp phần đa dạng hóa hoạt động sản xuất 
kinh doanh, tăng thêm doanh thu cho Công ty.

Hệ thống phân phối:

Mạng lưới kinh doanh Gas của Công ty đến nay đã phủ kín các tỉnh thành phía Nam. Sản 
lượng bán lẻ Gas dân dụng đạt từ 7.000 tấn đến 8.500 tấn/tháng, sản lượng Gas công 
nghiệp từ 12.000 tấn đến 14.000 tấn/tháng đã khẳng định được vị trí thương hiệu 
PetroVietnam Gas trên thị trường phía Nam. 

Thị trường bán bình ở Tp.Hồ Chí Minh và miền Đông Nam bộ vẫn là thị trường chủ lực 
chiếm khoảng 50% sản lượng bán bình của Công ty. Với một thị trường lớn như Tp.Hồ Chí 
Minh, Công ty đã chú trọng xây dựng hệ thống chiết nạp vệ tinh phân bố đều khắp thị 
trường miền Tây Nam Bộ, Nam Trung Bộ, Đông Nam Bộ; đồng thời xây dựng hệ thống tổng 
đại lý phân phối Gas, định kỳ gặp gỡ trao đổi các chính sách nhằm củng cố, đẩy mạnh và 
thống nhất mặt bằng giá cả, tăng cường hệ thống phân phối và khả năng cạnh tranh.

Sự ủng hộ của Tập đoàn Dầu khí Quốc gia Việt Nam 
và Tổng Công ty khí Việt Nam

Là thành viên của Tập đoàn Dầu khí Quốc gia Việt Nam nên Công ty nhận được sự hỗ trợ 
về mặt chuyên môn và tham gia vào các dự án cũng như kinh doanh các sản phẩm của các 
đơn vị thành viên trong Tập đoàn. Công ty có cơ hội để tiếp nhận, xử lý và kinh doanh 
nguồn LPG từ nhà máy Lọc dầu Dung Quất và các nhà máy lọc dầu khác khi đi vào hoạt 
động để đáp ứng nhu cầu LPG thị trường, tăng tính chủ động nguồn hàng và chủ đạo trong 
thị trường kinh doanh LPG toàn quốc.

Bên cạnh đó Công ty còn được đảm bảo nguồn nguyên liệu và được ưu đãi khác khi lấy 
nguyên liệu từ các nhà máy lọc dầu, nhà máy khí trong Tập đoàn. Những thuận lợi trên 
cùng với việc Công ty hiện nay đang có một thị phần đáng kể (40%) và có hệ thống đại lý 
phân phối rộng khắp khu vực sẽ đảm bảo cho Công ty có thể ngày càng mở rộng thị trường 
và phát triển ổn định, bền vững.
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Trong năm 2012, Công ty cổ phần Năng lượng Vinabenny tăng vốn điều lệ nên tỷ lệ sở hữu và tỷ 
lệ quyền biểu quyết của PVGas South là 14% (Năm 2011 là 23,84%). Vì vậy, khoản đầu tư vào 
Công ty Cổ phần Năng lượng Vinabenny được xem là khoản đầu tư dài hạn khác thay vì là đầu tư 
và Công ty liên kết như năm trước.

MÔ HÌNH HOẠT ĐỘNG

TỔ CHỨC 
VÀ NHÂN SỰ 

Công ty cổ phần 
CNG Việt Nam

(CNG VietNam)

Công ty TNHH 
Khí hóa lỏng 

Việt Nam 
(VT-Gas)

Công ty Cổ phần 
Bình khí Dầu khí 

Việt Nam 
(PVGas Cylinder)

Công ty TNHH MTV 
Kinh doanh 

Khí hóa lỏng Miền Đông 
(PVGas SaiGon)

Hiện nay, PVGas South có các Công ty con, liên kết như sau:
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STT 
Tên Công ty

 
Loại hình

 Tỷ lệ nắm 
giữ 

Hoạt động chính
 

1 Công ty cổ phần CNG Việt Nam CTCP 57,47% Kinh doanh CNG 
2 Công ty TNHH Khí hóa lỏng Việt Nam TNHH 55% Kinh doanh LPG 
3  TNHH 100% Kinh doanh LPG 
4 

Công ty Cổ phần Năng lượng Vinabenny CTCP 14% Cho thuê kho LPG 5

 

Công ty Cổ phần Bình khí Dầu khí Việt Nam

 

CTCP

 

20%

 

Sản xuất, kinh doanh
vỏ bình

 

Công ty TNHH MTV Kinh doanh Khí hóa lỏng Miền Đông 

20%

100%55%57.47%



SƠ ĐỒ TỔ CHỨC THÔNG TIN BAN LÃNH ĐẠO

GIỚI THIỆU 
HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ

Tiến sĩ Nguyễn Sĩ Thắng - Chủ tịch HĐQT
Năm sinh: 1954
Trình độ chuyên môn: Tiến sĩ khoa học kỹ thuật
Chuyên ngành máy và thiết bị Dầu khí
 
Ông Đoàn Văn Nhuộm - Tv. HĐQT- Tổng Giám đốc
Năm sinh: 1963
Trình độ chuyên môn: Kỹ sư trắc địa

Ông Vũ Quý Hiệu - Tv. HĐQT- Phó Tổng Giám đốc 
Năm sinh: 1977
Trình độ chuyên môn: Thạc sĩ Quản trị Kinh doanh - Cử nhân kinh tế 

1

1

Ông Hà Anh Tuấn - Tv. HĐQT- Phó Tổng Giám đốc 
Năm sinh: 1953
Trình độ chuyên môn: Kỹ sư công nghệ hóa dầu
Cử nhân kinh tế ngoại thương

4

Bà Nguyễn Minh Ngọc - Tv. HĐQT 
Năm sinh: 1964
Trình độ chuyên môn: 
Cử nhân tiếng Nga - Cử nhân quản lý kinh tế

5

2

3

3

4

5

2

KHỐI  
ĐIỀU HÀNH

CHI NHÁNH 
TRỰC THUỘC

CÔNG TY 
THÀNH VIÊN

KHỐI LIÊN DOANH 
GÓP VỐN

Phòng

Phòng

Tổ chức - Hành chính

Phòng
Kế hoạch - Kinh doanh

Kỹ thuật - Đầu tư - An toàn

Phòng
Tài chính - Kế toán

Chi Nhánh Quãng Ngãi

Chi Nhánh Tiền Giang

Chi Nhánh Ninh Thuận

Chi Nhánh Đồng Nai

Chi Nhánh Cần Thơ

Chi Nhánh Bình Định

Chi Nhánh Vĩnh Long

Chi Nhánh Cà Mau

Chi Nhánh Nha Trang

Chi Nhánh Gia Lai

Công ty cổ phần 
CNG Việt Nam

Công ty TNHH Khí hóa lỏng 
Việt Nam VT - Gas

Chi Nhánh Sài Gòn

Chi Nhánh Vũng Tàu

Chi Nhánh Tây Ninh

Chi Nhánh Đắk Lắk

Chi Nhánh Bình Phước

CT TNHH MTV Kinh doanh 
Khí hóa lỏng miền Đông

Công ty cổ phần Bình khí
      Dầu Khí Việt Nam

HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ

BAN TỔNG GIÁM ĐỐC

ĐẠI HỘI ĐỒNG CỔ ĐÔNG

BAN 
KIỂM SOÁT
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Ông Hà Anh Tuấn - Phó Tổng Giám Đốc
Năm sinh: 1953
Trình độ chuyên môn: Kỹ sư công nghệ hóa dầu
Cử nhân kinh tế ngoại thương

3

Ông Đoàn Văn Nhuộm - Tổng Giám Đốc
Năm sinh: 1963
Trình độ chuyên môn: Kỹ sư trắc địa

1

Ông Vũ Quý Hiệu - Phó Tổng Giám Đốc
Năm sinh: 1977
Trình độ chuyên môn: 
Thạc sĩ Quản trị Kinh doanh - Cử nhân kinh tế

2

GIỚI THIỆU 
BAN TỔNG GIÁM ĐỐC & KẾ TOÁN TRƯỞNG

4 Ông Trần Văn Nghị - Phó Tổng Giám Đốc
Năm sinh: 1975
Trình độ chuyên môn: Kỹ sư  địa vật lý

5 Ông Trần Thanh Nam - Phó Tổng Giám Đốc
Năm sinh: 1976
Trình độ chuyên môn: Kỹ sư công nghệ khoan
khai thác Dầu khí

6 Ông Nguyễn Đăng Trình - Kế toán trưởng
Năm sinh: 1982
Trình độ chuyên môn: Cử nhân Tài chính – Ngân hàng.

1 23

GIỚI THIỆU 
BAN KIỂM SOÁT

Ông Ngô An Hòa - Thành viên Ban Kiểm Soát
Năm sinh: 1984
Trình độ chuyên môn: Cử nhân Kế toán Kiểm toán

1

2

3

Bà Nguyễn Thục Quyên - Trưởng Ban Kiểm Soát
Năm sinh: 1970
Trình độ chuyên môn:  Cử nhân tài chính kế toán - Cử nhân anh văn

Ông Võ Đình Quang - Thành viên Ban Kiểm Soát
Năm sinh: 1976
Trình độ chuyên môn: Cử nhân Luật

5 61 3 42
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CHÍNH SÁCH VỚI NGƯỜI LAO ĐỘNG 

Phân loại theo trình độ

Phân loại theo phân công lao động

Chính sách lương 

Công ty xây dựng và ban hành Quy chế Tiền 
lương áp dụng thống nhất trong toàn Công ty.
Tiền lương bình quân năm 2012: 12,6 triệu 
đồng/người/tháng.

Hội đồng quản trị Công ty phê duyệt kế hoạch 
Lao động - Tiền lương hàng năm trên cơ sở 
phương án sản xuất kinh doanh gắn với các mục 
tiêu chính: sản lượng, doanh thu, lợi nhuận.

Công ty trả lương cho Người lao động theo kết 
quả và hiệu quả công việc, sử dụng tiền lương 
làm động lực để kích thích Người lao động tích 
cực làm việc, hoàn thành tốt số lượng, chất 
lượng công việc được giao, tăng năng suất lao 
động, gia tăng sản lượng và thị phần, tăng 
hiệu quả sản xuất kinh doanh của Công ty.

Cơ cấu tổ chức của Công ty

Hiện tại Công ty PVGas South hoạt động theo 
mô hình Công ty mẹ - Công ty con, gồm có ba 
Công ty thành viên là CNG VietNam, VT-Gas, 
PVGas SaiGon và 10 Chi nhánh trực thuộc 
phân vùng quản lý và phát triển thị trường 
kinh doanh phía Nam từ Đà Nẵng đến Cà Mau.

Năm 2012, Công ty thành lập Chi nhánh Bình 
Định và đi vào hoạt động từ tháng 04/2012.

Chính sách tuyển dụng, đào tạo 

Mục tiêu tuyển dụng của PVGas South là thu 
hút người lao động có năng lực làm việc cho 
Công ty, đáp ứng nhu cầu mở rộng sản xuất 
kinh doanh. Hạn chế đối đa việc tăng về số 
lượng tuyệt đối số lao động trong Công ty, 
song Công ty vẫn đặt ra chỉ tiêu tuyển dụng 
thêm một số cán bộ, chuyên gia thực sự có 
năng lực chuyên môn, đặc biệt là về kỹ thuật 
và marketing.

Để chuẩn bị nguồn nhân lực cho các chức danh 
kế thừa, Công ty luôn chú trọng công tác đào 
tạo, bồi dưỡng, quy hoạch cán bộ. Trong năm 
2012 Công ty đã cử 715 lượt người tham dự 
các khóa đào tạo, trong đó chủ yếu là đào tạo 
về chuyên môn nghiệp vụ, nâng cao tay nghề 
cho người lao động.

Chính sách khen thưởng, phúc lợi 

ĐHCĐ Công ty quyết định mức trích Quỹ khen 
thưởng và phúc lợi trên cơ sở kết quả sản xuất 
kinh doanh hàng năm. 

Quỹ khen thưởng được sử dụng để thưởng trực 
tiếp cho các tập thể và cá nhân Người lao động 
có thành tích xuất sắc, hoàn thành tốt nhiệm vụ 
kế hoạch sản xuất kinh doanh.

Quỹ phúc lợi được chi theo Thỏa ước Lao 
động tập thể với các chính sách khuyến khích, 
động viên Người lao động gắn bó, tâm huyết 
với doanh nghiệp. Ngoài ra, mỗi năm, Công ty 
còn tổ chức các chuyến nghỉ mát, sinh hoạt 
tập thể cho nhân viên toàn thể Công ty, tổ 
chức chào mừng ngày quốc tế thiếu nhi, lễ hội 
trung thu, khen thưởng học sinh giỏi, xuất 
sắc, trao học bổng cho con em học giỏi có 
hoàn cảnh kinh tế khó khắn, tổ chức thăm hỏi 
tặng quà nhân dịp các ngày lễ, Tết …

Tổng số CB-CNV toàn Công ty tính đến 
thời điểm 31/12/2012 (gồm Công ty mẹ 
và các Công ty con)

875 Nhân viên

2928

Trình độ 
Số 

lượng 
(người) 

Tỷ lệ % 

Đại học, Cao đẳng trở lên 
 

364 41,60% 
Trung học chuyên nghiệp 

 107 12,23% 

Công nhân kỹ thuật và trình độ khác 
 404 46,17% 

Tổng cộng
 

875
 

100,00%

Phân công lao động

 

Số 
lượng 

(người) 
Tỷ lệ % 

Cán bộ lãnh đạo, quản lý  
   

Cán bộ kỹ thuật, nghiệp vụ
   

Nhân viên phục vụ 
Công nhân các ngành nghề  

   

Tổng cộng
 

875
 

100,00%

71 8,11%

347 39,66%
15 1,71%

442 50,51%



TÌNH HÌNH SẢN XUẤT KINH DOANH

     PHÁT HUY NGUỒN LỰC

▪ Đặc điểm tình hình

Thuận lợi:

- Bên cạnh hệ thống cơ sở vật chất kinh doanh 
của Công ty được hoàn thành từ các năm trước 
như Tổng kho LPG Gò Dầu – Đồng Nai, Trạm 
chiết nạp Tiền Giang, Trạm CNG mẹ - Mỹ Xuân, 
trạm CNG con – Phổ Quang,… Năm 2012, 
PVGas South đã hoàn thành và đưa vào sử 
dụng đúng kế hoạch các trạm nén (trạm mẹ) 
và trạm nạp (trạm con) CNG cung cấp cho giao 
thông vận tải như: Trạm mẹ Hiệp Phước, Trạm 
con Tân Kiên, Trạm con Nguyễn An Ninh, nên 
Công ty chủ động trong công tác tồn trữ hàng 
hóa và khai thác tối đa hiệu quả sử dụng kho 
chứa, trạm chiết hiện có.

- Hoàn thành việc cải tạo và mở rộng Trạm mẹ 
Mỹ Xuân nhằm đáp ứng cho hoạt động sản 
xuất kinh doanh CNG.

- Được sự hỗ trợ của Tập đoàn, Tổng Công ty 
trong việc đảm bảo cơ bản về nguồn hàng đáp 
ứng kịp thời nhu cầu kinh doanh và đảm bảo 
nguồn vốn xây dựng các kho chứa, trạm chiết 
LPG, CNG.

- Chính sách, pháp luật Nhà nước ngày một 
hoàn thiện hơn tạo ra môi trường kinh doanh 
bình đẳng, các doanh nghiệp chính đáng có 
điều kiện thuận lợi để phát triển. Nghị định 
107/2009 NĐ - CP ngày 26/11/2009 của Chính 
phủ về kinh doanh khí dầu mỏ hóa lỏng được 
áp dụng đã tạo tiền đề tốt cho Công ty trong 
công tác hoàn thiện hệ thống cơ sở vật chất và 
phát triển hệ thống bán lẻ. 

Khó khăn:

- Tình hình kinh tế gặp nhiều khó khăn, tỷ lệ 
lạm phát và lãi suất cho vay vẫn đang ở mức 
cao, sản xuất đình trệ, nhiều doanh nghiệp bên 
bờ vực phá sản. Đối với hầu hết các khách 
hàng sử dụng khí CNG đều giảm sản xuất do 
lượng hàng tồn kho lớn không tiêu thụ được 
trong khi giá nhiên liệu liên tục tăng cao nên 
sản lượng sử dụng khí CNG giảm mạnh, các 
khách hàng sản xuất thép giảm khoảng 25% 
sản lượng, gạch men, gốm sứ giảm hơn 15% 
sản lượng so với cùng kỳ năm 2011; một số 
khách hàng chấm dứt hợp đồng để chuyển 
sang sử dụng nhiên liệu giá rẻ hơn;

- Từ tháng 01/2012 đến tháng 03/2012 giá CP 
thế giới liên tục biến động bất thường theo 
chiều hướng tăng cao đột biến vào những thời 
điểm cuối tháng nên sản lượng tiêu thụ sụt 
giảm, một số khách hàng công nghiệp tiêu thụ 
LPG chuyển sang sử dụng nhiên liệu thay thế 
với giá thành rẻ hơn như điện, than… Từ tháng 
04/2012 đến tháng 06/2012 giá CP thế giới liên 
tục giảm mạnh, đồng thời vào tháng 05 và 
tháng 08/2012, Nhà máy lọc dầu Dung Quất 
tạm ngừng hoạt động để bảo dưỡng ảnh 
hưởng nghiêm trọng đến nguồn hàng của 
PVGas South, tình hình kinh doanh LPG trên thị 
trường ngày càng gặp nhiều khó khăn.

- Tình hình gian lận thương mại trong kinh 
doanh LPG vẫn tồn tại ở hầu hết các khu vực thị 
trường, trong khi khung xử phạt vi phạm như 
hiện nay không đủ mạnh nên đã ảnh hưởng trực 
tiếp đến hiệu quả kinh doanh của PVGas South.

 

 

 

Tình hình sản xuất và kinh doanh

Tình hình đầu tư, thực hiện các dự án

Tình hình tài chính
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TÌNH HÌNH ĐẦU TƯ, THỰC HIỆN CÁC DỰ ÁN

▪ Kết quả hoạt động sản xuất kinh doanh năm 2012 

Mặc dù, hoạt động sản xuất kinh doanh năm 2012 gặp nhiều khó khăn từ những biến động của 
nền kinh tế vĩ mô và sự canh tranh của các đối thủ tham gia thị trường. Tuy nhiên, Công ty vẫn 
quyết tâm duy trì sản lượng và không ngừng gia tăng thị phần, tích cực nghiên cứu và triển khai 
các dự án đầu tư mở rộng nhằm phát triển hoạt động sản xuất kinh doanh, chủ động được nguồn 
hàng cung cấp và góp phần bình ổn giá LPG trong nước. 

Trong những điều kiện nêu trên, kết quả kinh doanh của Công ty năm 2012 đã đạt được kết quả 
khích lệ, PVGas South đã vượt các chỉ tiêu về doanh thu, lợi nhuận và nộp ngân sách Nhà nước. 
Tổng kết năm 2012, PVGas South đạt hơn 6.375 tỷ đồng về doanh thu thuần, đạt 105,41% kế 
hoạch và lợi nhuận trước thuế đạt 255 tỷ đồng, đạt 126,14% kế hoạch, lũy kế cả năm lợi nhuận 
sau thuế của cổ đông Công ty mẹ đạt 151 tỷ đồng.

Hầu hết tất cả các chỉ tiêu về hoạt động kinh doanh năm 2012 của PVGas South đều 
hoàn thành kế hoạch do:

- Các dự án đang triển khai thi công đáp ứng được tiến độ đề ra, đảm bảo chất lượng, an toàn 
PCCC và đưa vào khai thác đạt hiệu quả.

- Tiếp tục đẩy mạnh kinh doanh gas bình, nâng cao hiệu quả của các cửa hàng bán lẻ trực thuộc, 
quản lý hiệu quả công tác đầu tư vỏ bình mới và vòng quay vỏ bình gas. Duy trì thường xuyên 
chính sách hợp lý với các khách hàng truyền thống và không ngừng tìm kiếm khách hàng mới.

- Giữ ổn định sản lượng bán LPG rời, triển khai mở rộng thị trường bán CNG cho phương tiện giao 
thông vận tải.

- Khai thác hiệu quả Tổng kho LPG Gò Dầu, Dung Quất, tăng công suất các trạm chiết nạp của 
Công ty để chủ động hàng bán và giảm dần chi phí. 

Các dự án đầu tư mua sắm tài sản, cơ sở vật chất, trang thiết bị, máy móc phục vụ 
hoạt động sản xuất, mở rộng sản xuất, hệ thống phân phối được triển khai với sự tiến 
bộ hơn về tiến độ. Trong năm 2012,  PVGas South đã đưa vào sử dụng các dự án như:

- Hoàn thành và đưa vào sử dụng các trạm nén (trạm mẹ) và trạm nạp (trạm con) CNG cung cấp 
cho giao thông vận tải như: Trạm mẹ Hiệp Phước, Trạm con Tân Kiên, Trạm con Nguyễn An Ninh.

- Hoàn thành việc cải tạo và mở rộng Trạm mẹ Mỹ Xuân nhằm đáp ứng cho hoạt động sản xuất 
kinh doanh.

- Triển khai xây dựng trạm chiết nạp Quảng Ngãi đáp ứng nhu cầu sản xuất kinh doanh.

Bảng tổng hợp kết quả sản xuất kinh doanh 2012
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STT Chỉ tiêu Đơn vị tính Kế hoạch 
2012 

Thực hiện 
2012 

Tỷ lệ % 
TH/KH 

1 Sản lượng kinh doanh hợp nhất 
Sản lượng LPG Tấn 
- LPG bình (dân dụng) Tấn 
- LPG rời (công nghiệp) Tấn 
Sản lượng CNG M3  

 
Sản lượng Xăng dầu Lít 

2 Sản lượng kinh doanh công ty mẹ 
Sản lượng LPG Tấn 
- LPG bình (dân dụng) Tấn 
- LPG rời (công nghiệp) Tấn 
Sản lượng CNG M3  
Sản lượng Xăng dầu Lít 

3 Chỉ tiêu tài chính hợp nhất 
Tổng doanh thu thuần Tỷ đồng 
Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng 
Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 
Lợi nhuận sau thuế Công ty mẹ Tỷ đồng 
Lãi cơ bản trên cổ phiếu đ/CP 

 
Nộp ngân sách nhà nước Tỷ đồng 

4 Chỉ tiêu tài chính công ty mẹ 
Vốn chủ sở hữu Tỷ đồng 
Trong đó: Vốn điều lệ Tỷ đồng 
Tổng doanh thu thuần Tỷ đồng 
Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng 
Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 

Tỷ suất lợi nhuận sau thuế/vốn 
điều lệ % 

Nộp ngân sách nhà nước Tỷ đồng 

5 Đầu tư 
 

a. Tổng mức đầu tư Tỷ đồng 
Đầu tư xây dựng cơ bản Tỷ đồng 
Mua sắm trang thiết bị Tỷ đồng 
Đầu tư góp vốn Tỷ đồng 

b. Nguồn vốn đầu tư Tỷ đồng 

 
Vốn chủ sở hữu Tỷ đồng 
Vốn vay và khác Tỷ đồng 

263.020 
138.000 
125.020 

126.000.000 
5.000.000 

 
203.020 
103.020 
100.000 

76.000.000 
5.000.000 

 
6.048 

202 
179 
150 

4.067 
50 

 
738 
380 

5.024 
85 
76 

20,11% 

9 

 
218,81 
104,81 

14,00 
100,00 
218,81 

65,64 
153,17 

250.921 
139.116 
111.805 

116.761.454 
5.492.886 

 
200.219 
104.711 
95.508 

63.708.806 
5.492.886 

 
6.375 

255 
212 
151 

3.981 
43 

 
810 
380 

5.386 
169 
155 

40,77% 

14 

 
79,81 
70,81 

9,00 
0,00 

79,81 
28,14 
51,67 

95,40% 
100,81% 
89,43% 
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TÌNH HÌNH TÀI CHÍNH

▪ Phân tích các yếu tố ảnh hưởng tới kết quả kinh doanh

Doanh thu thuần:

▪ Các chỉ số tài chính quan trọng
Khả năng sinh lời: 

Doanh thu của PVGas South phần lớn đến từ sản phẩm LPG, nhưng từ năm 2009, 
PVGas South được biết đến với mảng kinh doanh mới – khí nén CNG, đã đem lại những 
thành công bước đầu giúp gia tăng hiệu quả kinh doanh tại mức khá ấn tượng trong 
những năm vừa qua. Trong năm 2012, doanh thu chỉ đạt mức tăng trưởng thấp hơn các 
năm trước do: 1. Diễn biến giá LPG năm 2012 khá biến động theo xu hướng tăng dần 
theo giá xăng dầu thế giới nên mức tiêu dùng sử dụng sản phẩm bình 45 kg cho mục đích 
công nghiệp giảm sút, mức độ chuyển đổi sử dụng LPG sang các sản phẩm năng lượng 
khác tăng… từ đó, nhu cầu tiêu thụ LPG cũng bị ảnh hưởng đáng kể, tác động trực tiếp 
đến sản lượng kinh doanh LPG của Công ty trong năm 2012, 2. Kinh doanh CNG có tốc 
độ tăng trưởng chậm lại trong năm 2012 do khó khăn của nền kinh tế.

Giá vốn hàng bán: 

Là doanh nghiệp kinh doanh thương mại nên giá vốn hàng bán chiếm tỷ trọng lớn trong tổng 
chi phí của Công ty. Tuy nhiên xu hướng giá vốn hàng bán của PVGas South đã cải thiện theo 
hướng giảm dần do Công ty đã tìm cách giảm tối đa các chi phí và tìm kiếm các nguồn LPG 
có giá vốn thấp, nâng sức chứa của các kho nhằm chủ động nguồn hàng cung cấp, góp phần 
bình ổn giá trong những trường hợp có biến động giá đột biến. Cơ cấu các khoản mục chi phí 
chủ yếu của Công ty trong các năm gần đây được thể hiện trong bảng sau:

Cơ cấu chi phí tại PVGas South 2008 – 2012

Chi phí tài chính, chi phí bán hàng và chi phí quản lý doanh nghiệp:

Cấu trúc các chi phí chính tại PVGas South so với doanh thu thuần nhìn chung có nhiều sự 
thay đổi qua các năm trong đó: 1. Với chiến lược mở rộng thị phần chiếm 50% khu vực phía 
Nam đến năm 2015 cùng với việc đầu tư xây dựng hệ thống kho chứa LPG tại Dung Quất, 
Gò Dầu đã làm tăng khấu hao của Công ty trong thời gian vừa qua, đồng thời cũng làm tăng 
chi phí lãi vay của PVGas South trong 3 năm gần đây. Tỷ trọng chi phí lãi vay trên doanh thu 
là 2,08% so với trung bình các năm trước là dưới 1%, 2. Chi phí bán hàng, do đặc thù và 
mục tiêu tăng trưởng thị phần tại Công ty từng thời điểm nên việc quản lý bán hàng theo đó 
cũng phải gia tăng để duy trì thị phần và tương ứng với tốc độ gia tăng của doanh thu thuần. 
Đồng thời, Công ty chủ động tổ chức các cuộc giao lưu, thăm hỏi khách hàng, chương trình 
khuyến mãi... nhiều hơn do vậy đã phát sinh thêm chi phí, 3. Chi phí quản lý doanh nghiệp 
tăng vì từ năm 2009, PVGas South đẩy mạnh hoạt động CNG nên chi phí hoạt động cũng 
tăng tương ứng với tốc độ tăng của lợi nhuận.
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Khả năng sinh lợi 2008 2009 2010 2011 2012 
Tỷ suất lợi nhuận gộp (%) 4,70% 7,28% 10,81% 16,67% 15,44% 
Tỷ suất lợi nhuận trước thuế (%) 4,98% 5,43% 22,07% 6,82% 4,00% 
Tỷ suất lợi nhuận ròng (%) 1,76% 2,02% 7,41% 5,95% 3,32% 
ROE (%) 18,45% 22,32% 82,94% 38,77% 19,55% 
ROA (%) 3,80% 3,89% 12,14% 8,70% 4,88% 
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Chỉ tiêu 2008 2009 2010 2011 2012 
Giá vốn hàng bán/Doanh thu thuần 95,30% 92,72% 89,19% 83,33% 84,56% 

Trong đó: Chi phí tài chính/ Doanh thu thuần 0,98% 0,93% 1,30% 2,33% 2,28% 
Chi phí lãi vay/Doanh thu thuần 0,71% 0,64% 0,87% 2,12% 1,84% 
Chi phí bán hàng/ Doanh thu thuần 4,00% 5,13% 4,80% 6,49% 7,98% 
Chi phí quản lý DN/ Doanh thu thuần 0,66% 0,63% 1,68% 2,10% 2,09% 

Đơn vị tính: Tỷ đồng



Tốc độ tăng trưởng lợi nhuận gộp có xu hướng tăng dần trong những năm gần đây nhờ hoạt 
động kinh doanh CNG có tỷ suất lợi nhuận gộp cao (dao động từ 15 - 30% tùy vào giá CNG đầu 
vào mỗi năm) và sản phẩm này đã nhanh chóng đóng góp 30% tổng lợi nhuận gộp cho Công 
ty trong năm 2010, năm 2012 là 70% lợi nhuận gộp. Tuy nhiên, tỷ suất lợi nhuận gộp trên 
doanh thu năm 2012 của Công ty giảm nhẹ 1,23%. 

Nguyên nhân được xác định là:

- Mảng kinh doanh LPG đem lại doanh thu chủ yếu cho PVGas South (chiếm 73,37%) nhưng tỷ 
suất lợi nhuận kinh doanh LPG thường không cao (khoảng từ 5 - 7%). Trong ngành luôn có sự 
cạnh tranh mạnh mẽ giữa các Công ty, các đối thủ chính của Công ty cũng bằng nhiều cách 
muốn giành thị phần tại khu vực Hồ Chí Minh và các tỉnh lân cận, cách mà họ áp dụng là hạ giá 
bán, tăng tỷ lệ chiết khấu cho đại lý. Trước diễn biến này, buộc Công ty phải thay đổi chính sách 
bán hàng đó là: 1. Giảm giá bán tới mức có thể chấp nhận được, 2. Tổ chức các chương trình 
chăm sóc đại lý, tổng đại lý, 3. Bước đầu chuyển đổi mô hình kinh doanh cho VT-Gas từ mô 
hình phân phối từ việc cho một số các Tổng đại lý/Đại lý thuê thương hiệu tự phân phối sang 
phân phối trực tiếp thông qua các Tổng đại lý/Đại lý bao tiêu. Do vậy, đã ảnh hưởng đến tỷ suất 
lợi nhuận của PVGas South. Đây cũng là đặc điểm chung của các doanh nghiệp kinh doanh LPG 
như Công ty CP kinh doanh Khí hoá lỏng Miền Bắc, Công ty TNHH Gas Petrolimex, Công ty CP 
Gas An Pha…

- Mảng doanh thu quan trọng tiếp theo là CNG mặc dù chỉ chiếm 26,63% doanh thu năm 2012 
nhưng vì tỷ suất lợi nhuận gộp lớn (15% - 20%) nên mảng kinh doanh CNG chiếm đến 70% lợi 
nhuận gộp. Tuy nhiên, tỷ suất lợi nhuận gộp mặt hàng này trong năm 2012 cũng đang chịu 
những ảnh hưởng bởi chi phí đầu vào CNG đã tăng 28% với cùng kỳ năm 2011. Năm 2012, giá 
CNG đầu vào trung bình của Công ty là 8,4 USD/MMBTU, so với trung bình 2011 là 6,55 
USD/MMBTU.

Ngoại trừ, năm 2010 Công ty đạt mức tỷ suất lợi nhuận trước thuế và sau thuế đạt ở mức cao 
nhất do việc thanh lý cổ phiếu PVGas D, chiếm 30% tổng lợi nhuận ròng và cũng là năm lợi 
nhuận sau thuế tăng mạnh nhờ hoạt động kinh doanh CNG đi vào hoạt động. Hiện nay, tỷ suất 
lợi nhuận trước thuế và sau thuế của năm 2012 giảm hơn các năm trước do hầu hết các chi phí 
giá vốn hàng bán, chi phí bán hàng, chi phí quản lý doanh nghiệp tăng như đã được phân tích 
ở phần trên.

Suất sinh lời trên tổng tài sản (ROA) năm 2012 đạt 4,88%, tỷ lệ này cao hơn các doanh nghiệp 
trong cùng ngành kinh doanh LPG vì PVGas South có thêm hoạt động kinh doanh CNG với hiệu 
quả kinh tế cao. Nhưng thấp hơn so với giai đoạn 2008 – 2011 vì tổng giá trị tài sản qua từng 
năm của PVGas South luôn đạt ở mức cao do việc đầu tư hệ thống kho chứa, trạm chiết LPG, 
trạm khí nén CNG, xe bồn vận chuyển… thường lớn, hiện tổng giá trị tài sản của PVGas South 
là hơn 2.921 tỷ đồng. Trong khi đó, hoạt động kinh doanh trong năm 2012 gặp nhiều khó khăn 
nên lợi nhuận sau thuế của cổ đông Công ty mẹ đã giảm 35,56% so với năm 2011. Đây là 
nguyên nhân khiến ROA năm nay giảm so với giai đoạn trước.

Suất sinh lời trên vốn chủ ROE năm 2012 đạt 19,55%, giảm 49,57% so với năm 2011. Mặc dù, 
năm qua chỉ tiêu này giảm nhưng xét theo mặt bằng chung, PVGas South vẫn hoạt động rất hiệu 
quả, góp phần gia tăng khả năng tích lũy cho Công ty và gia tăng giá trị tài sản cho chủ sở hữu.

Tỷ số hoạt động năm 2012 

Khả năng thanh toán:

Chỉ số thanh toán nhanh và thanh toán hiện hành được coi là đã chạm ngưỡng an toàn do hoạt 
động kinh doanh LPG cần nguồn vốn lưu động lớn. Nợ phải trả ngắn hạn của PVGas South chủ 
yếu là các khoản phải trả người bán trong PVN, do được sự hỗ trợ của Tập đoàn nên khoản 
mục này thường cao hơn so với các Công ty cùng ngành. Riêng các khoản nợ vay ngắn hạn 
tăng đều qua các năm do hoạt động sản xuất kinh doanh liên tục được phát triển. Tuy nhiên 
nhu cầu vốn ngắn hạn được cân đối rất tốt với tổng tài sản.

Vòng quay phải trả người bán của Công ty khá cao do PVGas South nhận sự hỗ trợ của các 
Công ty trong Tập đoàn dầu khí Việt Nam, trong đó: mua LPG của PVGas với thời hạn thanh 
toán tối đa là 90 ngày và của Ban Quản lý Nhà Máy Lọc Dầu Dung Quất với thời hạn thanh toán 
là 60 ngày. Trong khi đó, số ngày phải thu qua các năm có xu hướng giảm dần và giữ ở mức 
thấp hơn rất nhiều so với các khoản phải trả. Điều này, tạo điều kiện thuận lợi trong việc luân 
chuyển vốn lưu động của PVGas South luôn duy trì ở mức cao.

Với sự nỗ lực kiểm soát chi phí, tận dụng tối đa hóa nguyên vật liệu, vật tư, phụ tùng, máy móc 
thiết bị, hiệu suất sử dụng tài sản của PVGas South từ 2008 – 2012, tăng đều qua các năm. Số 
ngày lưu kho giảm từ 11,65 ngày năm 2010 xuống còn 6,73 ngày năm 2012. Việc quản trị hàng 
tồn kho tốt một phần do công tác quản lý kho được PVGas South rất chú trọng, tận dụng phương 
pháp quản lý tồn kho tối ưu, luôn dự trữ lượng hàng tối thiểu trong kho để đáp ứng nhu cầu khách 
hàng, tăng công suất các trạm chiết nạp của Công ty để chủ động hàng bán và giảm dần chi phí. 

Hiệu quả hoạt động 2008 2009 2010 2011 2012 
Vòng quay hàng tồn kho (ngày) 4,17 8,65 11,65 8,00 6,73 
Vòng quay khoản phải thu (ngày) 47,90 58,12 47,71 38,34 29,98 
Vòng quay khoản phải trả (ngày) 131,15 157,43 159,44 148,18 124,66 
Vòng quay tổng tài sản (lần) 2,17 1,92 1,99 2,16 2,06 
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Tỷ lệ trả cổ tức năm 2012:

Số vòng quay tài sản liên tục duy trì ở mức ổn định từ 2008 – 2012, thể hiện PVGas South đang 
phấn đấu khai thác ngày càng hiệu quả hơn cơ sở vật chất của mình. Đạt được điều này là nhờ 
sự phấn đấu trong chú trọng đầu tư cơ sở hạ tầng tương xứng với quy mô kinh doanh trong đó 
ưu tiên đầu tư các kho cảng đầu mối và phân bố đều dọc tuyến giao thông cảng biển từ Đà 
Nẵng trở vào, kho Thị Vải – Vũng Tàu, kho cảng Cần Thơ, kho cảng tại Đà nẵng và kho cảng 
tại Bình Định, Nha Trang, Quảng Ngãi. Hoàn thành việc quy hoạch hệ thống trạm chiết nạp cho 
toàn bộ thị trường ở những khoảng cách hợp lý, có thể bằng hình thức đầu tư hoặc thuê mua 
tài chính hoặc thuê độc quyền các trạm chiết nạp vệ tinh tuỳ thuộc vào tình hình hoạt động 
thực tế, đảm bảo cự ly phân phối hiệu quả của các trạm chiết nạp tại từng vùng đô thị. Từ đó 
nâng cao năng lực kinh doanh cùng với việc gia tăng doanh số để khai thác hiệu quả việc sử 
dụng cơ sở vật chất của Công ty.

Mức cổ tức năm 2012 sẽ được trả theo phương án phân phối lợi nhuận được quyết định tại 
phiên họp ĐHĐCĐ thường niên 2012, cổ tức cho cả năm 2012 là 12% bằng tiền mặt trên vốn 
điều lệ của năm 2012. 
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BÁO CÁO CỦA HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ

▪ Đánh giá tình hình kinh doanh năm 2012

Kết quả sản xuất, kinh doanh: 

Mặc dù tình hình kinh tế gặp nhiều khó khăn như: tỷ lệ lạm phát và lãi suất cho vay vẫn đang ở 
mức cao, sản xuất đình trệ, nhiều doanh nghiệp bên bờ vực phá sản… nhưng vì Công ty đã có 
những giải pháp kịp thời, nhanh nhạy và năng động phù hợp với sự biến động của thị trường; sự 
cố gắng, nỗ lực của toàn Công ty và sự hỗ trợ của Tập đoàn Dầu khí Việt Nam và Tổng Công ty 
Khí Việt Nam, nên trong năm 2012, các chỉ tiêu chính được thực hiện như sau:

Kết quả sản suất kinh doanh đạt được năm 2012 của PVGas South (hợp nhất):

 

STT CHỈ TIÊU Đvt 2011 KH 2012 TH 2012 2012/2011
(%) 

Tỷ lệ 
TH/KH 

(%) 
1 Sản lượng 

      
 Sản lượng LPG Tấn 255.420 263.020 250.921 98,24%  95,40%  

 
- LPG bình Tấn 115.408 138.000 139.116 120,54%  100,81%  

 
- LPG rời Tấn 140.012 125.020 111.805 79,85%  89,43%  

 Sản lượng CNG M3 117.996.053  126.000.000  116.761.454  98,95%  92,67%  
2 Doanh thu thuần Tỷ đồng 5.807 6.048 6.375 109,78%  105,41%  

3  Tỷ đồng 393 202 255 64,90%  126,27%  

4 Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 343 179 212 61,75%  118,32%  

5 Lợi nhuận sau thuế 
của Công ty mẹ Tỷ đồng 238 150 151 63,44%  101%  

▪ Công tác Đầu tư Xây dựng cơ bản: 

Để phục vụ cho mục tiêu phát triển thị trường, 
chủ động trong nguồn hàng và phục vụ nhu 
cầu của khách hàng, PVGas South đã triển khai 
đầu tư xây dựng hệ thống các kho chứa, trạm 
nạp LPG, CNG trên địa bàn các tỉnh phía Nam. 
Cụ thể :

- Hoàn thành và đưa vào sử dụng các trạm 
nén (trạm mẹ) và trạm nạp (trạm con) CNG 
cung cấp cho giao thông vận tải như: Trạm 
mẹ Hiệp Phước, Trạm con Tân Kiên, Trạm con 
Nguyễn An Ninh. 

- Hoàn thành việc cải tạo và mở rộng Trạm mẹ 
CNG Mỹ Xuân nhằm đáp ứng cho hoạt động 
sản xuất kinh doanh. 

- Triển khai xây dựng trạm chiết nạp LPG Quảng 
Ngãi đáp ứng nhu cầu sản xuất kinh doanh.

▪ Kinh doanh, phát triển hệ thống phân phối:

Đẩy mạnh thị trường hiện hữu, xúc tiến mở 
rộng các khu vực thị trường mới như: Kiên 
Giang, Phú Quốc, Gia Lai, Kon Tum, Đắk Lắk.

Thêm vào đó, PVGas South đã và đang tích cực 
tiến hành mua lại các Công ty và trạm chiết LPG 
không đủ điều kiện kinh doanh theo nghị định 
107/NĐ-CP. Mục đích lớn nhất của việc làm này 
là phát huy mạnh hệ thống cửa hàng bán lẻ tại 
các vùng trọng điểm để bán trực tiếp cho người 
tiêu dùng, giúp người tiêu dùng được hưởng 
chính sách giá, sản phẩm, dịch vụ tốt nhất… 
Tính đến nay, PVGas South đã thực hiện mua 
55% vốn điều lệ (VĐL) của Công ty VT-Gas, 
mua 100% VĐL của Công ty Gas Đặng Phước 
tại Gia Lai, 100% VĐL Công ty An Pha Tây 
Nguyên và 100% VĐL Công ty An Pha Tây Ninh.

▪ Quản trị rủi ro: 

Rủi ro ở đây được xác định có thể xảy ra ở tất 
cả các khâu trong quá trình kinh doanh, từ việc 
chuẩn bị nguồn LPG cho chiết nạp, tài chính, 
chi phí, lãi suất, an toàn cháy nổ, thị trường, 
đối thủ cạnh tranh...do vậy nó phải được thực 
hiện thường xuyên theo những quy trình, quy 
định tùy theo từng khâu, vụ việc. Công ty đã 
ban hành các quy định về kiểm soát tài chính, 
bán hàng, công nợ, quản lý tiền mặt, tồn kho, 
quy trình kiểm tra, kiểm soát xuất LPG tại các 
kho lớn, trạm chiết nạp.

▪ Kế hoạch và định hướng:

Dự đoán tình hình kinh tế chưa thể có 
chuyển biến tích cực trong giai đoạn tới, 
nhằm đảm bảo hoàn thành kế hoạch sản 
xuất kinh doanh và chuẩn bị cho các mục 
tiêu dài hạn của Công ty, HĐQT định 
hướng thực hiện các chủ trương sau:

▪ Về công tác kinh doanh: 

1. Tập trung chỉ đạo hoàn thành chỉ tiêu sản 
xuất kinh doanh năm 2013 được Đại hội đồng 
cổ đông thông qua; Làm việc với Ban Tổng 
giám đốc, các Chi nhánh, các đơn vị để tháo gỡ 
khó khăn, tạo điều kiện để các đơn vị hoàn 
thành nhiệm vụ năm 2013.

2. Chỉ đạo đầu tư phát triển thị trường CNG 
công nghiệp và giao thông vận tải, phấn đấu 
năm 2013 đạt sản lượng 125 triệu m3 (PVGas 
South 65 triệu m3; CNG Việt Nam 60 triệu m3).

3. Tăng cường công tác kiểm tra, giám sát 
hoạt động của Ban điều hành, các chi nhánh và 
các đơn vị trực thuộc.

▪ Về công tác đầu tư xây dựng cơ bản:

Hoàn thành và đưa vào sử dụng các trạm 
nén (trạm mẹ) và trạm nạp (trạm con) CNG 
cung cấp cho giao thông vận tải như trạm 
mẹ Hiệp Phước, trạm con Tân Kiên, trạm con 
Nguyễn An Ninh.

Triển khai xây dựng trạm chiết nạp Quảng Ngãi 
đáp ứng nhu cầu sản xuất kinh doanh.

 

▪ Tài chính, nguồn vốn:

Đa số nguồn vốn kinh doanh của Công ty trong 
năm chủ yếu từ việc huy động nguồn tín dụng 
thương mại và vay bổ sung vốn lưu động từ các 
ngân hàng, kết hợp với việc tăng cường và quản 
trị vốn lưu động trong tất cả các khâu nhằm 
nâng cao hiệu suất sử dụng vốn. Năm 2012, 
Công ty không triển khai các dự án lớn nào mà 
chỉ tập trung khai thác triệt để các dự án hiện có 
cùng với việc thực hiện nhiều biện pháp quyết 
liệt để giảm chi phí sản xuất kinh doanh.

▪ Công tác quản trị dòng tiền tiếp tục được 
hoàn thiện:

Trước những khó khăn chung của nền kinh tế, 
Công ty đặc biệt chú trọng công tác quản lý sử 
dụng vốn trên nguyên tắc: 

Bảo toàn và phát triển vốn ở khâu mua hàng, 
Công ty đã quản trị vốn từng khâu mua hàng 
nhằm vừa đảm bảo cơ số hàng dự trữ hợp lý 
trước biến động tỷ giá đầu vào tăng giảm, vừa 
đảm bảo giãn cách giữa các chuyến nhập hàng 
để thu hẹp khoảng cách ứ đọng tại khâu dự trữ.

Trong quá trình bán hàng đã có sự rà soát và 
chọn lọc, tạm thời chưa phát triển quy mô trên 
diện rộng nhằm hạn chế tình trạng khách hàng 
chiếm dụng vốn và rủi ro từ nợ khó đòi. Năm 
2012, Công ty đã rà soát, đôn đốc thu hồi công 
nợ kể cả các biện pháp mạnh cần thiết để thu 
hồi vốn. Kết quả là năm 2012, khoản phải thu 
khách hàng của Công ty đã giảm được so với 
đầu năm. Hiện nay, toàn bộ dòng tiền từ các 
Cửa hàng, Chi nhánh và các Công ty trực thuộc 
được quản trị dòng tiền tập trung tại Công ty mẹ 
với việc sử dụng tài khoản chuyên thu và chuyển 
tiền tự động, trực tuyến hàng ngày về Công ty 
mẹ để giảm thiểu vốn tồn đọng tại các ngân 
hàng, giảm đáng kể chi phí vốn vay trong năm.

▪ Tổ chức và nhân sự: 

Hội Đồng Quản Trị đã chủ động xem xét, chấn 
chỉnh, xây dựng chính sách nhân sự nhằm phát 
huy tối đa năng lực cán bộ, nhân viên tạo môi 
trường làm việc tốt. Ban hành quyết định phân cấp 
chức danh, công việc của Công ty mẹ, các Công ty 
thành viên. Quan tâm, chú trọng công tác an sinh 
xã hội, đời sống tinh thần cho người lao động.
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2. Hoạt động kinh doanh CNG: 

Năm 2012, doanh thu từ CNG đạt 1.565 tỷ đồng, tăng 5,65% so với năm trước; lợi 
nhuận gộp đạt 552 tỷ đồng, giảm 0,89% so với năm trước.

Thực tế tình hình tiêu thụ CNG tăng trưởng thấp hơn so với kỳ vọng của Công ty, trong năm PVGas 
South đặt kế hoạch kinh doanh CNG là 126 triệu m3 nhưng sản lượng tiêu thụ thực tế chỉ đạt 115 
triệu m3 tương ứng hiệu suất sử dụng trên tổng công suất thiết kế chỉ hơn 76%. So với kế hoạch 
là 126 triệu m3, thì sản lượng tiêu thụ dự kiến thấp hơn 7,33%. 

Trong năm 2012, tình hình tiêu thụ CNG gặp phải những khó khăn do nhu cầu sử dụng khí của 
nhóm khách hàng lớn của PVGas South thuộc ngành sản xuất nguyên vật liệu xây dựng (gạch 
men, sắt thép và kính, hóa chất…) đang giảm sút. Hàng tồn kho của nhóm doanh nghiệp này còn 
khá nhiều khiến việc tiêu thụ khí cũng ít hơn so với mọi năm. Bên cạnh sản lượng CNG tiêu thụ 
thực tế của nhóm khách hàng cũ sụt giảm, thì sản lượng khí tăng thêm trong năm 2012 từ nhóm 
khách hàng mới chưa tác động làm tăng sản lượng tiêu thụ trong năm 2012.

Theo lộ trình tăng giá CNG từ PVGas, giá bán khí từ Tổng Công ty cho các đơn vị thành viên sẽ 
tăng dần hàng năm, để đến 2015 giá khí trong nước sẽ bằng giá thế giới. Hiện PVGas South mua 
khí từ PVGas D với giá khí đầu vào sẽ bằng giá khí PVGas bán cho PVGas D cộng phí vận chuyển 
đường ống. Với lộ trình tăng giá này, giá khí thiên nhiên PVGas D đang bán cho PVGas South trung 
bình đã tăng 28% so với cùng kỳ năm trước, từ 6,55 USD/MMBTU lên 8,4 USD/MMBTU. Trong khi 
đó, giá bán CNG trung bình chỉ đạt 14 USD/MMBTU, khá thấp so với cùng kỳ năm trước là 15,2 
USD/MMBTU. Nguyên nhân chính khiến giá bán CNG sụt giảm so với cùng kỳ năm ngoái do diễn 
biến giá LPG có xu hướng giảm mạnh trong những tháng đầu năm (60% giá CNG đầu ra được 
chiết khấu theo giá LPG), đã tác động kép không chỉ đến giá bán LPG mà còn đến giá CNG. Giá 
bán CNG chiết khấu theo giá LPG có giá bán ra thấp, trung bình chỉ 12 USD/MMBTU nhưng sản 
lượng tiêu thụ thực tế lại cao hơn gấp 1,5 lần so với giá bán CNG chiết khấu theo giá dầu FO có 
mức giá ổn định ở mức cao là 17 USD/MMBTU. Ảnh hưởng của giá bán CNG theo giá LPG đã làm 
cho tỷ suất lợi nhuận CNG giảm mạnh từ 28,29% xuống còn 7,14% trong 2 quý đầu năm 2012. 
Trong khoảng thời gian còn lại của 2 quý cuối năm, mặc dù giá bán có hướng tăng dần theo diễn 
biến giá LPG được chiết khấu, nhưng do sản lượng tiêu thụ trong năm không cao nên nhìn chung 
lợi nhuận hoạt động của hoạt động CNG thấp hơn năm 2011.
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▪  Đánh giá tình hình kinh doanh năm 2012

Mặc dù năm 2012 có nhiều khó khăn trong kinh doanh LPG, giá CP biến động liên tục 
không theo quy luật, tình hình tiêu thụ CNG gặp nhiều khó khăn do suy thoái kinh tế 
đã tác động đến kết quả kinh doanh của Công ty trong năm vừa qua, tuy nhiên tập thể 
CB.CNV đã nỗ lực hoàn thành các nhiệm vụ kế hoạch được giao. Kết quả kinh doanh 2 
mảng kinh doanh chính tại PVGas South trong năm 2012 như sau:

1. Hoạt động kinh doanh LPG: 

Năm 2012, doanh thu từ LPG đạt 4.726 tỷ đồng, tăng 12,84% so với năm trước, lợi 
nhuận gộp đạt 432 tỷ đồng, tăng 25,05% so với năm trước.

Năm 2012 cũng chứng kiến những diễn biến phức tạp của giá LPG. Giá LPG đã biến động khá 
mạnh, từ mức thấp nhất vào tháng 07/2012 là 598 USD/tấn đến tháng 11/2012 đã tăng hơn 65%, 
đạt mức 990 USD/tấn. Giá LPG biến động mạnh, có biên độ dao động giá cao dẫn đến mức tiêu 
dùng sử dụng sản phẩm bình 45Kg cho mục đích công nghiệp giảm sút. Mức độ chuyển đổi sử 
dụng LPG sang các sản phẩm năng lượng khác tăng.  Do vậy, tổng sản lượng kinh doanh LPG 
trong năm 2012 đạt 250.921 tấn, giảm nhẹ 1,76% so với cùng kỳ năm 2011. Tuy nhiên, nhờ xu 
hướng giá LPG tăng dần vào cuối năm 2012 cùng với việc dự trữ hàng tồn kho hợp lý ở mức giá 
thấp nên lợi nhuận gộp kinh doanh LPG trong năm 2012 khả quan hơn cùng kỳ.

BÁO CÁO CỦA BAN TỔNG GIÁM ĐỐC

Trong năm 2012, PVGas South tiếp tục là doanh nghiệp dẫn đầu về thị phần LPG

STT Chỉ tiêu Đvt 2011 KH 2012 TH 2012 2012/2011 
(%) 

Tỷ lệ 
TH/KH 

(%) 
1 Sản lượng       
 Sản lượng LPG Tấn 255.420 263.020 250.921 98,24% 95,40% 

 - LPG bình Tấn 115.408 138.000 139.116 120,54% 100,81% 

 - LPG rời Tấn 140.012 125.020 111.805 79,85% 89,43% 

 Sản lượng CNG M3 117.996.053 126.000.000 116.761.454 98,95% 92,67% 
2 Doanh thu Tỷ đồng 5.807 6.048 6.442 110,93% 106,51% 

 - Kinh doanh LPG Tỷ đồng 4.189 _ 4.726 112,84% _ 

 - Kinh doanh khí CNG Tỷ đồng 1.482 _ 1.565 105,65% _ 

 - Khác Tỷ đồng 137 _ 150 109,80% _ 
3 Doanh thu thuần  5.764 _ 6.375 110,60% _ 
4 Lợi nhuận gộp Tỷ đồng 961 _ 984 102,41% _ 

 - Kinh doanh LPG Tỷ đồng 344 _ 432 125,50% _ 

 - Kinh doanh khí CNG Tỷ đồng 607 _ 552 90,88% _ 

5 Lợi nhuận trước 
thuế Tỷ đồng 393 202 255 64,90% 126,27% 

6 Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 343 179 212 61,75% 118,32% 

7 Lợi nhuận sau thuế 
của Công ty mẹ Tỷ đồng 238 150 151 63,44% 101% 



1.  Tài sản

Tính đến hết Q.4/2012, tổng tài sản của PVGas South là hơn 2.921 tỷ đồng. Trong cơ cấu tài sản 
trong những năm gần đây của Công ty, tỷ trọng tài sản dài hạn đạt ở mức cao từ 52 - 59%, do 
Công ty chú trọng đầu tư kho chứa, trạm nạp LPG trên địa bàn các tỉnh phía Nam, phương tiện 
vận chuyển… Ngoài ra PVGas South cũng đã tham gia góp vốn trong lĩnh vực sản xuất vỏ bình LPG 
nhằm mở rộng hình thức hoạt động kinh doanh của Công ty nên tổng quy mô tài sản cố định tương 
đối lớn. Trong đó, năm 2010 là năm tiêu biểu có tốc độ tăng trưởng tài sản cao nhất đạt 101,80% 
do ngoài đầu tư cơ sở vật cho kinh doanh LPG, PVGas South còn đầu tư hệ thống trạm nạp CNG 
cung cấp cho giao thông vận tải và công nghiệp.

- Tài sản ngắn hạn của PVGas South cuối năm 
2012 hơn 1.189 tỷ đồng, trong cơ cấu tài sản 
ngắn hạn năm 2012, hai khoản mục trọng yếu 
là khoản phải thu ngắn hạn chiếm gần 45% và 
tiền và các khoản tương đương tiền là hơn 
37%, riêng khoản mục hàng tồn kho chiếm tỷ 
trọng thấp và ổn định qua các năm là do đặc 
thù hoạt động sản xuất kinh doanh là cung cấp 
khí CNG cho các hộ tiêu thụ tại các Khu công 
nghiệp từ đường ống dẫn khí và các xe vận 
chuyển chuyên dụng cho khách hàng đã đăng 
ký sử dụng trước, nên công tác dự trữ lượng 
khí tồn kho của Công ty luôn được tính toán và 
cập nhật kịp thời bằng hệ thống tính toán hiện 
đại, vì vậy lượng khí CNG tồn kho của Công ty 
là khá thấp, giá trị hàng tồn kho năm 2012 là 
122,72 tỷ đồng chủ yếu là hàng mua đang đi 
đường của LPG, nguyên liệu, vật liệu và một 
phần hàng hóa kinh doanh LPG.

- Tài sản dài hạn chủ yếu của PVGas South 
trong năm 2012 chủ yếu là tài sản cố định, 
trong đó tài sản cố định hữu hình là chủ yếu, 
chiếm hơn 62% cơ cấu tài sản dài hạn. Trong 
năm qua, PVGas South đã hoàn thành và đưa 
vào sử dụng các trạm nén (trạm mẹ) và trạm 
nạp CNG (trạm con) cung cấp cho giao thông 
vận tải như: Trạm mẹ Hiệp Phước, Trạm con 
Tân Kiên, Trạm con Nguyễn An Ninh, hoàn 
thành việc cải tạo và mở rộng Trạm mẹ Mỹ 
Xuân nhằm đáp ứng cho hoạt động sản xuất 
kinh doanh, triển khai xây dựng trạm chiết nạp 
Quảng Ngãi với tổng giá trị hơn 123 tỷ đồng 
nhằm đáp ứng nhu cầu sản xuất kinh doanh.

2. Nguồn vốn

- Trong cơ cấu nợ phải trả từ năm 2008 – 
2012, hầu hết là nợ ngắn hạn, hiện tỷ trọng 
của nợ ngắn hạn trong tổng nợ phải trả 
khoảng 74%. Trong đó, nhu cầu thanh toán 
các khoản phải trả ngắn hạn không phải là áp 
lực trong chính sách tài chính của Công ty do 
được ưu đãi trả chậm khi lấy nguyên liệu từ 
các nhà máy lọc dầu, nhà máy khí trong Tập 
đoàn. Riêng đối với các khoản vay ngắn hạn, 
PVGas South sử dụng chủ yếu trong việc tài 
trợ vốn lưu động để mua hàng phục vụ cho 
hoạt động kinh doanh LPG nên được cân đối 
phù hợp theo nhu cầu phát sinh trong từng 
giai đoạn. Các khoản vay dài hạn phục vụ dự 
án trạm chiết nạp và kho chứa CNG, LPG, một 
phần được PVN hỗ trợ tối đa vốn để xây dựng 
hệ thống kho cảng (cho vay không lãi suất 
trong thời hạn 3 năm để xây dựng dự án), 
một phần sẽ được vay từ các ngân hàng lớn, 
uy tín với lãi suất cạnh tranh.

- Do các dự án đầu tư tại PVGas South từ kho 
chứa, trạm chiết LPG, trạm nén CNG, xe vận 
chuyển thường đòi hỏi mức đầu tư lớn vì vậy 
cơ cấu vay nợ còn nhiều. Tuy nhiên, các chỉ 
tiêu về cơ cấu vốn được cải thiện tích cực qua 
các năm hoạt động, đặc biệt chỉ tiêu nợ/tổng 
tài sản giảm từ trên 29,27% năm 2010 và 
năm 2011 xuống còn 26,63% năm 2012, chỉ 
tiêu nợ/vốn chủ sở hữu đã giảm mạnh từ 
207,47% năm 2010 xuống còn 95,77% năm 
2012. Nguyên nhân là trong năm 2012, 

Diễn biến giá khí CNG đầu vào tại PVGas South 

Giá trị đầu vào trung bình (USD/ MMBTU)
 

2011 2012

6,55

8,4

▪ Tình hình tài chính:

Cơ cấu tổng tài sản
   Đvt: Triệu đồng

Cơ cấu tài sản ngắn hạn năm 2012 Cơ cấu tài sản dài hạn năm 2012

Tài sản

ngắn hạn

khác

7,92%

Tiền và
các khoản

tương 
đương
37,24%

Hà
n 

tồ
n

kh
o

10
,3

8%

Các khoản
phải thu

44,46%

Tài sản
cố định
62,06%

Lợi thế
thương

mại
1,03%

Đầu tư
dài hạn
5,42%

Tài sản
dài hạn
khác

31,48%
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Chỉ tiêu 2008 2009 2010 2011 2012 

TỔNG TÀI SẢN 824.778 1.231.677 2.485.570 3.276.476 2.921.342 
- Tài sản ngắn hạn 499.541 672.007 1.184.124 1.457.111 1.189.829 
- Tài sản dài hạn 325.237 559.670 1.301.446 1.819.365 1.731.513 
NỢ PHẢI TRẢ 660.213 1.038.077 1.921.862 2.309.023 1.888.386 
- Nợ ngắn hạn 293.023 799.972 1.349.370 1.542.184 1.396.884 
- Nợ dài hạn 367.190 238.105 572.492 766.839 491.502 
Nguồn vốn chủ sở hữu 164.565 193.599 350.639 737.547 810.368 
Lợi ích cổ đông thiểu số   213.069 229.906 222.587 
TỔNG NGUỒN VỐN 824.778 1.231.676 2.485.570 3.276.476 2.921.342 

 



 

 

 

Công ty đã chủ động áp dụng chính sách hạn chế sử dụng vốn vay, tận dụng triệt để nguồn vốn 
tự có để mua sắm tài sản cố định, tổng dư nợ vay ngắn hạn và dài hạn trong năm đã giảm hơn 
202 tỷ đồng, trong khi đó nguồn vốn chủ sở hữu tăng mạnh do lợi nhuận lũy kế qua mỗi năm tăng 
lên nên đã góp phần giúp cho cơ cấu vay nợ trên tổng tài sản và vốn chủ sở hữu giảm so với cùng 
kỳ năm 2011.

Cơ cấu tổng nguồn vốn
      Đvt: Triệu đồng

 

Chỉ tiêu 2008 2009 2010 2011 2012 
Nợ ngắn hạn 293.023 801.328 1.349.370 1.542.184 1.396.884 
Vay và nợ ngắn hạn 287 29.973 288.515 372.992 451.274 
Phải trả ngắn hạn 257.377 561.814 907.842 1.017.797 839.772 
Nợ ngắn hạn khác 35.359 209.541 153.013 151.395 105.838 
Nợ dài hạn 367.190 238.105 572.492 766.839 491.502 
Vay và nợ dài hạn 150.694 177.015 438965 605.991 324.844 
Phải trả dài hạn khác 216.496 61.090 133.527 160.848 166.658 
Nguồn vốn chủ sở hữu 164.565 193.599 350.639 737.547 810.368 
Lợi ích cổ đông thiểu số - - 213.069 229.906 222.587 
TỔNG NGUỒN VỐN 824.778 1.231.676 2.485.570 3.276.476 2.921.342 
Chỉ tiêu 2008 2009 2010 2011 2012 
Nợ ngắn hạn/Tổng nợ phải trả 44,38% 77,19% 70,21% 66,79% 73,97% 
Nợ dài hạn/Tổng nợ phải trả 55,62% 22,94% 29,79% 33,21% 26,03% 
Tổng khoản phải trả /Tổng nợ phải trả  71,78% 59,93% 54,19% 51,05% 53,30% 
Nợ vay /Tổng nợ phải trả 22,87% 19,94% 37,85% 42,40% 41,10% 
Nợ khác/ Tổng nợ phải trả 5,36% 20,13% 7,96% 6,56% 5,60% 
Nợ vay/Tổng tài sản 18,31% 16,81% 29,27% 29,88% 26,63% 
Nợ vay/Vốn chủ sỡ hữu 91,75% 106,92% 207,47% 132,74% 95,77% 
Vay ngắn hạn/ Vay nợ 0,19% 14,48% 39,66% 38,10% 58,15% 

KẾT NỐI NỘI LỰC

Các Công ty có liên quan

Hệ thống phân phối
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Công ty cổ phần CNG Việt Nam (CNG Viet-
Nam) được thành lập vào ngày 28/05/2007, 
do các cổ đông là Công ty Cổ phần Kinh doanh 
Khí hóa lỏng miền Nam (PVGas South), và một 
số các công ty khác của Việt Nam như Habu 
Bank, IEV Energy (Malaysia),… CNG VietNam 
chuyên sản xuất, vận chuyển, phân phối CNG 
để cung cấp cho các nhà máy có sử dụng nhiệt 
năng trong quá trình sản xuất, chế biến; phục 
vụ cho các khu chung cư và được sử dụng như 
là nhiên liệu thay thế xăng dầu trong ngành 
giao thông vận tải.

Nhà máy sản xuất CNG đầu tiên của CNG VietNam 
đặt tại KCN Phú Mỹ I, Tỉnh Bà Rịa - Vũng Tàu  

với công suất ban đầu là 30 triệu m3 khí/năm 
(tương đương với 33.000 tấn LPG/năm) đã 
đưa vào vận hành từ 03/09/2008; Nhà máy 
đang từng bước phát triển mở rộng nhằm đáp 
ứng nhu cầu của khách hàng theo từng giai 
đoạn và đạt mục tiêu nâng công suất lên 250 
triệu m3 khí/năm vào năm 2015. Hiện công 
suất của nhà máy là 70 triệu m3 khí/năm.

CNG VietNam là khởi nguồn tiên phong trong 
việc phổ biến sản phẩm CNG tại Việt Nam, là 
giải pháp công nghệ tiên tiến “ĐEM NGUỒN 
NĂNG LƯỢNG SẠCH TỚI MỌI NƠI” sẽ 
giúp các Doanh nghiệp giảm chi phí nhiên liệu, 
góp phần bảo vệ môi trường.

Công ty TNHH Khí hóa lỏng Việt Nam (VT-Gas) 
được thành lập theo Giấy phép đầu tư số 
816/GP ngày 04/03/1994  của Ủy ban Nhà 
nước về Hợp tác và Đầu tư, nay là Bộ Kế 
hoạch và Đầu tư với tổng vốn đầu tư là 15 
triệu USD gồm các bên liên doanh: Công ty 
CPKD Khí hóa lỏng miền Nam (PVGas South) 
góp 55% cổ phần, Ủy ban Dầu khí Quốc gia 
Thái Lan (PTT) – Thái Lan góp 45% cổ phần.

Được hình thành từ hai Tập đoàn Dầu khí có uy 
tín và tầm cỡ quốc tế, với công nghệ và thiết bị 
hiện đại, hệ thống quản lý đạt chuẩn quốc tế ISO 
9001:2008, ISO 14001:2005 và OHSAS 
18001:2007, VT-Gas chuyên cung cấp sản phẩm 
Khí hóa lỏng LPG với chất lượng cao cho các 
ngành công nghiệp và nhà hàng-khách sạn. Sản 
phẩm LPG gồm hỗn hợp Butan/Propan với tỷ lệ 
tối ưu 50%/50% cho nhiệt trị cao >11.000Kcal/kg. 

CÁC CÔNG TY CÓ LIÊN QUAN Kết quả kinh doanh năm 2012 và kế hoạch năm 2013 của CNG Việt Nam

▪ CÔNG TY THÀNH VIÊN

Công ty CP CNG Việt Nam

- Địa chỉ: 35I Đường 30/4, P9, TP. Vũng Tàu, Tỉnh Bà Rịa -Vũng Tàu
- Điện thoại: (84.64). 3574 618 - Fax: (84.59). 3574 619 
- Nhà máy: Khu Công Nghiệp Phú Mỹ 1,  
  Đường số 15, Huyện Tân Thành, Bà Rịa- Vũng Tàu
- Website: www.cng-vietnam.com
- Chủ tịch HĐQT: Ông Vũ Tuấn Ngọc
- Tổng Giám đốc: Ông Đặng Văn Vĩnh
- PV Gas South sở hữu 57,47%

Công ty TNHH Khí hóa lỏng Việt Nam (VT-GAS)

- Địa chỉ: Cảng Đồng Nai, P. Long Bình Tân, TP. Biên Hòa, Tỉnh Đồng Nai
- Điện thoại: (84.61) 3831 988 - Fax: (84.61) 3832 008
- Văn phòng đại diện: Phòng 606, tòa nhà Waseco, 10 Phổ Quang,
   P. 2, Q. Tân Bình, TP. HCM.
- Điện thoại: (84.8) 3997 6821 Fax: (84.8) 3997 6823 
- Website: www.vt-gas.com.vn
- Tổng Giám đốc: Ông Thitiroj Rersumran
- PV Gas South sở hữu 55,00%

STT CHỈ TIÊU ĐV tính 2011 KH 
2012 

TH 
2012 

Tỷ lệ % 
TH/KH 
2012 

KH 
2013 

1 Sản lượng CNG Triệu M3 53,69 65 53 81,54% 60 
2 Doanh thu Tỷ đồng 731 872 828,4 95,00% 885,73 
3 Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng 227 128 129,63 101,27% 133,96 
4 Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 23 115 116,67 101,45% 120,56 
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Với hệ thống bồn chứa trên 1.000 tấn và nguồn hàng ổn định, VT-Gas luôn đáp ứng mọi nhu cầu 
về LPG dân dụng, căn tin, nhà hàng và cho các ngành công nghiệp như: gốm sứ, sắt thép, nhôm, 
nhựa, sơn, chế biến thực phẩm...

VT-GAS cung cấp hệ thống bồn chứa LPG, hệ thống bình 45Kg với thiết bị của các hãng hệ 
thống bình 45Kg với thiết bị của các hãng nổi tiếng trên thế giới, đạt chuẩn quốc tế, có chứng 
nhận của cơ quan kiểm định độc lập đạt độ an toàn cao. Cùng với đội ngũ kỹ sư giàu kinh 
nghiệm, công nhân kỹ thuật lành nghề, VT-GAS sẵn sàng tư vấn, thiết kế lắp đặt, bảo trì và 
hướng dẫn khách hàng sử dụng hệ thống an toàn và hiệu quả. 
 

Kết quả kinh doanh năm 2012 và kế hoạch năm 2013 của VT-Gas

Công ty TNHH MTV Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Đông  

- Địa chỉ: 45-47 Nguyễn Kiệm, P3, Q Gò Vấp, TP Hồ Chí Minh
- Điện thoại:(84.8). 6295 5608
- Giám đốc: Ông Trần Văn Nghị
- PV Gas South sở hữu 100,00%

Công ty TNHH MTV Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Đông (PVGas Sài Gòn) được thành lập theo 
Giấy chứng nhận đăng ký kinh doanh ngày 28 tháng 7 năm 2011 do Sở Kế hoạch Đầu tư thành phố 
Hồ Chí Minh cấp, Công ty đã thành lập thêm Công ty con – Công ty TNHH MTV kinh doanh hóa 
lỏng Miền Đông với tỷ lệ vốn góp là 100%. Công ty con này được hình thành từ việc hợp nhất các 
chi nhánh Sài Gòn, Vũng Tàu, Tây Ninh, Bình Phước của Công ty Cổ phần Khí hóa lỏng Miền Nam 
và hai Công ty con được mua vào ngày 1 tháng 8 năm 2011, đó là Công ty TNHH MTV Dầu khí 
Anpha Tây Nguyên và Công ty TNHH MTV Dầu khí Anpha Tây Ninh. Việc chuyển giao tài sản cho 
Công ty con này được thực hiện vào ngày 1 tháng 10 năm 2011.

Kết quả kinh doanh năm 2012 và kế hoạch năm 2013 của PVGas Sài Gòn

Công ty Cổ phần Bình khí Dầu khí Việt Nam được thành lập theo Nghị quyết số 
01/2010/NQ-ĐHĐCĐSL ngày 23 tháng 6 năm 2010 và giấy phép kinh doanh số 3602360598 của 
phòng Đăng ký Kinh doanh, sở Kế hoạch Đầu tư tỉnh Đồng Nai cấp ngày 30/7/2010 dựa trên cơ sở 
Nhà máy Sản xuất Bình khí – PetroVietnam (chính thức hoạt động sản xuất từ tháng 10 năm 2006). 
Là nhà máy sản xuất vỏ bình khí hiện đại nhất Việt Nam và Đông Nam Á. Đây là dây chuyền sản 
xuất đồng bộ khép kín, mức độ tự động hóa hơn 80% với các thiết bị chính được nhập khẩu từ các 
nước G7 (Nhật, Mỹ, …). Công suất của Nhà máy 300.000 vỏ bình/năm.

Sản phẩm và lĩnh vực kinh doanh chủ yếu của Công ty:

- Sản xuất vỏ bình Gas mới loại 12kg, 45kg theo tiêu chuẩn DOT-4BA-240, DOT-4BW-240 và TCVN      
6292-1997.
- Sửa chữa, bảo dưỡng và kiểm định các loại bình Gas.
- Kinh doanh vật tư, phụ kiện phục vụ cho công tác sửa chữa và tái kiểm định bình Gas.
Khách hàng của Công ty hầu hết là các Công ty Kinh doanh lớn như: Sài Gòn Petro, PVGas South, 
VT-GAS, Petronas VN, Elf gas, Vimexco, Thủ Đức Gas, Total Gas…

- PV Gas South sở hữu 20,00%

STT CHỈ TIÊU ĐV tính 2011 KH 
2012 TH 2012 

Tỷ lệ % 
TH/KH 
2012 

KH 
2013 

1 Sản lượng LPG Tấn 55.848 51.000 49.750 99% 52.000 
2 Doanh thu Tỷ đồng  1.260 1.324 105% 1.271 
3 Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng  18 22,4 124% 18 
        

▪ CÔNG TY LIÊN KẾT

Công ty Cổ phần Bình khí Dầu khí Việt Nam
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STT CHỈ TIÊU ĐV tính 2011 KH 
2012 TH 2012 

Tỷ lệ % 
TH/KH 
2012 

KH 2013 

1 Sản lượng LPG Tấn 55.848 54.000 50.477 93,48% 57.000 
- LPG dân dụng Tấn 26.044 34.980 34.344 98,18% 36.729 
- LPG công nghiệp Tấn 29.804 19.020 16.133 84,82% 20.271 
2 Doanh thu Tỷ đồng  1.139,67 1.163,39 102,08% 1.202 
3 Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng  18 41,51 230,61% 18,00 



Hệ thống phân phối của Công ty đến nay đã phủ kín các tỉnh thành phía Nam, tạo sức mạnh toàn 
hệ thống trong việc thỏa mãn tốt nhu cầu của khách hàng trong tương quan với các đối thủ cạnh 
tranh. Hiện sản phẩm của PVGas South được cung cấp qua các kênh sau: 

▪ Kênh 1: cho các Tổng Đại lý để các đơn vị này cung cấp ra thị trường - hiện chiếm 33,32% sản lượng. 

▪ Kênh 2: cung cấp trực tiếp sản phẩm tới các đại lý tự do - hiện chiếm 18,48% sản lượng.

▪ Kênh 3: cho các khách hàng công nghiệp là yêu cầu đơn vị cung cấp LPG phải đầu tư hệ thống cung 
cấp LPG, trợ giúp kỹ thuật thường xuyên, kịp thời với giá cả cạnh tranh - chiếm 45,73% sản lượng bán ra.

▪ Kênh 4: cung cấp trực tiếp cho các cửa hàng trực thuộc để cung cấp cho khách hàng. Lượng 
bán hàng qua kênh này hiện chiếm tỷ lệ không đáng kể. Kênh phân phối này hướng tới các thị 
trường lớn để tranh thủ cạnh tranh về giá cả như: Cần Thơ, Quảng Ngãi, Nha Trang, Miền Đông.

Cùng với việc xây dựng và phát triển hệ thống phân phối, khâu phát triển hạ tầng cho hệ thống 
phân phối đã được Công ty triển khai và từng bước hoàn thành như việc đầu tư mua các kho, 
cảng có vị trí chiến lược tại các vùng miền theo quy hoạch...”

Thống kê các Đại lý, Tổng Đại lý và Cửa hàng tại PVGas South hiện nay

HỆ THỐNG PHÂN PHỐI

QUẢN TRỊ HIỆU QUẢ

 

 

Hội đồng quản trị

Ban Kiểm soát

 
 





 

Các giao dịch, thù lao và các khoản lợi ích 

của HĐQT, BKS và BTGĐ

Thông tin Cổ phần và Cổ đông

Quản trị rủi ro
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Địa điểm Tổng Đại lýĐại lý Cửa hàng

Cần thơ

Quảng Ngãi

Nha Trang

Miền Đông

VT-GAS

Tổng cộng

67 11 6 

132 1 4 

59 14 4 

103 48 5 

64 34 0 

425 108 19 



HỘI ĐỒNG QUẢN TRỊ 

▪ Thành viên và cơ cấu của Hội 
Đồng Quản Trị

Hội Đồng Quản Trị Công ty nhiệm kỳ 2 
gồm 5 thành viên, đã được bầu tại 
ĐHCĐ thường niên năm 2012 ngày 
21/04/2012. Các thành viên HĐQT tại 
Công ty gồm 01 Chủ tịch HĐQT, 03 
thành viên kiêm nhiệm trong Ban Tổng 
Giám Đốc và 1 thành viên chuyên 
trách, như sau:

 

▪ Hoạt động của Hội Đồng Quản Trị

Trong năm, HĐQT đã tổ chức 03 phiên họp 
định kỳ và thông qua việc lấy phiếu ý kiến 11 
lần để thảo luận và quyết định về định hướng 
phát triển PVGas South, triển khai thực hiện 
kế hoạch kinh doanh cho năm 2012, thông 
qua phương án chia cổ tức năm 2011 và dự  

kiến năm 2012, kế hoạch sản xuất kinh doanh 
và đầu tư cho năm 2013... Ngoài ra, Chủ tịch 
Hội Đồng Quản Trị cũng thường xuyên tham 
gia các cuộc họp giao ban định kỳ hàng tuần 
cùng với Ban Tổng Giám đốc để bám sát tình 
hình sản xuất kinh doanh cũng như kịp thời 
chỉ đạo thực hiện các quyết sách và định 
hướng của Hội Đồng Quản Trị.

Trong năm 2012, HĐQT giám sát hoạt động 
đối với Ban Tổng Giám đốc thông qua việc 
thực hiện tiến độ các dự án trong năm 2012 
được thực hiện đúng theo kế hoạch. Kết quả là:

- Hoàn thành và đưa vào sử dụng các trạm nén 
(trạm mẹ) và trạm nạp (trạm con) CNG cung 
cấp cho giao thông vận tải như: Trạm mẹ Hiệp 
Phước, Trạm con Tân Kiên, Trạm con Nguyễn An Ninh.

- Hoàn thành việc cải tạo và mở rộng Trạm 
mẹ Mỹ Xuân nhằm đáp ứng cho hoạt động 
sản xuất kinh doanh.

- Triển khai xây dựng trạm chiết nạp 
Quảng Ngãi đáp ứng nhu cầu sản xuất 
kinh doanh.

1/ Ông Nguyễn Sĩ Thắng – Chủ tịch HĐQT
2/ Ông Đoàn Văn Nhuộm – TV HĐQT kiêm TGĐ 
3/ Ông Vũ Quý Hiệu – TV HĐQT kiêm Phó TGĐ
4/ Bà Nguyễn Minh Ngọc – TV HĐQT
5/ Ông Hà Anh Tuấn – TV HĐQT kiêm Phó TGĐ

Thời gian STT Nội dung 

Quý 1/2012 1 
Thông qua kết quả sản xuất kinh doanh hợp nhất năm 2011 và Kế hoạch sản 
xuất kinh doanh năm 2012. 

 
2 Thông qua phương án chia cổ tức năm 2011 và dự kiến năm 2012. 

 
3 

Thông qua việc phân công nhiệm vụ chuẩn bị các văn kiện trình ĐHĐCĐ và 
công tác chuẩn bị tổ chức ĐHĐCĐ thường niên 2012. 

 
4 Thông qua chỉ tiêu kế hoạch SXKD năm 2012 của CNG VietNam. 

 
5 

Thông qua việc phân phối lợi nhuận, trích lập các quỹ, chia cổ tức 2011 và kế 
hoạch phân phối lợi nhuận, dự kiến chia cổ tức 2012 cho CNG VietNam. 

 
6 

Thông qua việc bàn giao vốn cho Công ty TNHH MTV Kinh doanh Khí hóa 
lỏng miền Đông. 

Quý 2/2012 7 Thông qua các văn kiện trình ĐHĐCĐ thường niên 2012 của Công ty. 

 
8 Thông qua các văn kiện trình ĐHĐCĐ thường niên năm 2012 của Công ty. 

 
9 Thông qua các nội dung ĐHĐCĐ thường niên của PVGas Cylinder. 

 
10 

Thông qua việc vay bồn lưu động phục vụ sản xuất kinh doanh năm 2012 và 
Thông qua ngày chốt danh sách cổ đông để chia cổ tức đợt 2/2011. 

Quý 3/2012 11 
Thông qua việc giới thiệu cán bộ tham gia quản lý phần vốn của Công ty tại 
VT-Gas nhiệm kỳ 2012-2015. 

 
12 

Thông qua việc bổ nhiệm lại Ông Hà Anh Tuấn Nguyên Phó Tổng Giám đốc 
Công ty tiếp tục giữ chức Phó Tổng Giám đốc Công ty 

Quý 4/2012 13 
Thông qua việc giải thể phòng Kinh doanh của Công ty PVGas SaiGon để 
thành lập phòng Kinh doanh và phòng Kế hoạch. 

 
14 

Thông qua bổ nhiệm Kiểm soát viên chính và phê chuẩn để bổ nhiệm Kế 
toán Trưởng PVGas SaiGon và phê duyệt kế hoạch tiền lương của các đơn vị. 

 
15 

Thông qua việc giới thiệu nhân sự làm Người đại diện của Công ty tại CNG 
VietNam và VT-Gas. 

 
16 

Thông qua mức tạm ứng cổ tức đợt 1 năm 2011 là 12%/01 cổ phần và ngày 
chốt danh sách cổ đông để thực hiện quyền hưởng cổ tức đợt 1/2011. 

Các nghị quyết của Hội Đồng Quản Trị trong năm 2012

5554
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BAN KIỂM SOÁT

▪  Hoạt động của Ban Kiểm Soát

- Căn cứ quyền hạn và trách nhiệm của Ban 
Kiểm Soát được quy định tại Điều 123 của 
Luật Doanh nghiệp; Căn cứ vào Điều lệ 
Công ty CP Kinh doanh Khí hóa lỏng miền 
Nam; Căn cứ vào nhiệm vụ kế hoạch của 
Ban Kiểm Soát đã được Đại Hội Đồng Cổ 
Đông thường niên năm 2012 thông qua. 
Trong năm 2012,  Ban Kiểm Soát đã triển 
khai thực hiện nhiệm vụ  như sau:

- Giám sát việc tuân thủ Điều lệ tổ chức và 
hoạt động Công ty và tuân thủ các quy định 
pháp luật hiện hành. Kiểm tra, giám sát tình 
hình thực hiện kế hoạch sản xuất kinh 
doanh. Giám sát việc thực hiện các Nghị 
quyết  Đại Hội Đồng Cổ Đông.

- Thẩm định Báo cáo tài chính hàng quý và 
cả năm, đảm bảo tính đúng đắn minh bạch 

hình tài chính, khả năng bảo toàn và phát 
triển vốn của Công ty.

- Công tác kiểm tra, giám sát của Ban Kiểm 
Soát được thực hiện liên tục, có hệ thống 
nhằm nắm bắt kịp thời thực trạng, hiệu quả 
hoạt động của Công ty, để giúp phát hiện và 
khắc phục kịp thời những tồn tại trong hệ 
thống quản lý, điều hành hoạt động và hệ 
thống kiểm soát nội bộ. Định kỳ hàng quý 

Ban Kiểm Soát lập kế hoạch kiểm tra, giám 
sát, phân công trách nhiệm cho từng thành 
viên theo từng lĩnh vực, thực hiện kiểm tra, 
giám sát theo kế hoạch đã đề ra và tổng kết 
lập Báo cáo kiểm tra, giám sát.

- Trong năm 2012, Ban Kiểm Soát đã phối 
hợp với đoàn kiểm tra của Công ty kiểm tra 
giám sát tại các đơn vị trong Công ty, thực 
hiện Hợp đồng kiểm toán với Công ty TNHH 
Kiểm toán An Phú để kiểm tra, đánh giá tình 
hình tuân thủ các quy định về quản lý tài 
chính của Nhà nước và các quy trình kiểm 
soát nội bộ liên quan đến công tác quản lý 
tài chính trong toàn Công ty bao gồm các 
Công ty con CNG VietNam và VT-Gas. Cuối 
năm thành viên BKS tham gia giám sát công 
tác kiểm kê vốn, tài sản cuối năm tại các 
đơn vị trong Công ty.

▪ Thành viên và cơ cấu của Ban 
Kiểm Soát

Ban Kiểm Soát của Công ty gồm 3 
thành viên gồm:

1/ Bà Nguyễn Thục Quyên – Trưởng Ban
2/ Ông Võ Đình Quang – Thành viên
3/ Ông Ngô An Hòa – Thành viên 

- Công tác giám sát cũng được thực hiện thông qua kết quả kiểm tra, kiểm toán của các cơ quan 
quản lý nhà nước, của cấp trên, như: Kiểm toán Nhà nước, Thanh tra thuế TP Hồ Chí Minh, 
Kiểm toán nội bộ của Tổng Công ty Khí…

▪  Kế hoạch hoạt động của Ban Kiểm Soát năm 2013

Ban Kiểm Soát tiếp tục thực hiện chức năng nhiệm vụ của mình nhằm đảm bảo lợi 
ích hợp pháp của Công ty và cổ đông:

- Giám sát tình hình thực hiện Nghị quyết của ĐHĐCĐ thường niên năm 2013. Giám sát việc 
chấp hành Điều lệ và các quy chế quản lý nội bộ của Công ty. Giám sát tình hình triển khai thực 
hiện kế hoạch sản xuất kinh doanh năm 2013 và chiến lược phát triển Công ty đến năm 2015, 
định hướng đến năm 2025.

- Phối hợp với Hội Đồng Quản Trị và Ban Tổng Giám đốc, các phòng chức năng Công ty  trong 
việc kiểm tra, giám sát công tác quản lý tại các đơn vị cũng như tại văn phòng Công ty.

- Theo dõi, kiểm tra và giám sát quá trình chuẩn bị, triển khai và quyết toán các dự án đầu tư.

- Thẩm định báo cáo kết quả kinh doanh, Báo cáo tài chính, báo cáo đánh giá công tác quản lý 
của Hội Đồng Quản Trị năm 2013. Phân tích đánh giá tình hình tài chính, tình hình quản lý, sử 
dụng vốn, hiệu quả hoạt động và khả năng thanh toán nợ của Công ty. Giám sát việc quản lý 
vốn chủ sở hữu và quản lý phần vốn của Công ty đầu tư vào doanh nghiệp khác.

- Giám sát quá trình thực hiện tăng vốn điều lệ, chi trả cổ tức cho cổ đông theo Nghị quyết ĐHCĐ.
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CÁC GIAO DỊCH, THÙ LAO VÀ CÁC KHOẢN
LỢI ÍCH KHÁC CỦA HĐQT, BKS, BTGĐ

▪ Thù lao và các khoản lợi ích khác của Hội Đồng Quản Trị, Ban Kiểm 
Soát và Ban Tổng Giám Đốc

Công ty áp dụng chế độ lương cho thành viên trong Hội Đồng Quản Trị, Ban Kiểm Soát, Ban 
Tổng Giám Đốc theo quy định của pháp luật, hài hòa với chính sách lương và quỹ lương hàng 
năm của Công ty, tương xứng với năng lực và kết quả công việc của từng thành viên. Chế độ 
thưởng và phúc lợi chung khác theo chính sách nhân viên và Thỏa ước lao động tập thể của 
PVGas South. Trong năm 2012, theo quyết định của Đại Hội Đồng Cổ Đông, Công ty đã thanh 
toán các khoản thưởng, thù lao cho cho các thành viên Hội Đồng Quản Trị, Ban Kiểm Soát, Ban 
Tổng Giám Đốc như sau:

▪ Các giao dịch cổ phiếu của cổ đông nội bộ

Trong năm 2012, thành viên Hội Đồng Quản Trị, Ban Kiểm Soát, Ban Tổng Giám Đốc, 
không có giao dịch cổ phiếu PGS. 

▪ Các giao dịch cổ phiếu của những người liên quan

▪ Hợp đồng hoặc giao dịch với cổ đông nội bộ

Không có

▪ Việc thực hiện các quy định về quản trị công ty 

Công ty thực hiện đầy đủ và đúng quy định của pháp luật về quản trị Công ty.

- Cổ phiếu: 

Cổ phiếu của Công ty Cổ phần Kinh doanh Khí hóa lỏng miền Nam được niêm yết và giao dịch tại 
Sở Giao dịch Chứng khoán Hà Nội với mã giao dịch PGS và được lưu ký tập trung tại Trung tâm 
Lưu ký Chứng khoán Việt Nam. 

Đến ngày 07/12/2010, vốn điều lệ của PVGas South là 380.000.000.000 đồng với 38.000.000 cổ 
phần phổ thông, mệnh giá 10.000 đồng.

- Cơ cấu Cổ đông: 

Số liệu được cập nhật theo danh sách Cổ đông chốt ngày 15/03/2013.

THÔNG TIN CỔ PHẦN VÀ CỔ ĐÔNG
STT Chức vụ Thù lao 

(Đồng/tháng) Thưởng vượt kế hoạch 

1 Chủ tịch Hội Đồng Quản Trị 0 30.000.000 đồng 
2 Thành viên Hội Đồng Quản Trị 0 20.000.000 đồng 

STT Chức vụ 
Thù lao 

(Đồng/tháng) 
Thưởng vượt kế hoạch 

1 Trưởng Ban Kiểm Soát  0 20.000.000 đồng 

2 Thành viên BKS  0 10.000.000 đồng 

STT Chức vụ Thù lao 
(Đồng/tháng)  

Thưởng vượt kế hoạch

 

1 Tổng Giám Đốc 0 30.000.000 đồng 
2 Các Phó Tổng Giám Đốc 0 20.000.000 đồng  

 

Các khoản thù lao và thưởng hoàn thành vượt kế hoạch 
của Thành viên Hội Đồng Quản Trị

Các giao dịch cổ phiếu PGS của người có liên quan với cổ đông nội bộ

Các khoản thù lao và thưởng hoàn thành vượt kế hoạch của Thành viên Ban Kiểm Soát

Các khoản thù lao và thưởng hoàn thành vượt kế hoạch của Ban Tổng Giám Đốc

 

STT Người thực hiện 
giao dịch Quan hệ với cổ đông nội bộ 

Số cổ 
phiếu sở 
hữu đầu 

kỳ 

Giao dịch 

Số cổ 
phiếu sở 
hữu cuối 

kỳ 

Tỷ lệ 

1 Nguyễn Hải Phúc Em ruột CT HĐQT 2.200 Bán cổ phần 0 0% 
2 Phạm Thị Thu Hà Vợ UV HĐQT (Vũ Quý Hiệu) 900 Bán cổ phần 0 0% 

Các dữ liệu thống kê về cổ đông tính đến ngày 15/03/2013

CƠ CẤU CỔ ĐÔNG  VỐN CỔ PHẦN  TỶ LỆ SỞ 
HỮU  

PVGas  13.400.000.000 35,26%  

Cổ đông khác

Ngân hàng TMCP Đại Á 1.980.400.000 5,21%

 22.619.600.000 59,53%

TỔNG CỘNG  380.000.000.000 100,00%  
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QUẢN TRỊ RỦI RO
Số lượng và tỷ lệ sở hữu cổ phần của Hội Đồng Quản Trị tại ngày 15/03/2013

Số lượng và tỷ lệ sở hữu cổ phần của Ban Kiểm Soát tại ngày 15/03/2013

Số lượng và tỷ lệ sở hữu cổ phần của Ban Tổng Giám Đốc 
và Kế toán trưởng tại ngày 15/03/2013

Số lượng cổ phần và tỷ lệ sở hữu của Cổ đông có liên quan đến Cổ đông nội bộ 
tại ngày 15/03/2013: Không có

STT Họ tên thành viên BKS Chức vụ tại Công ty Số cổ phiếu sở 
hữu 

Tỷ lệ sở 
hữu cổ 
phiếu 

1 Nguyễn Thục Quyên Trưởng BKS - Sở hữu cá nhân: 
11.000 0,029% 

2 Võ Đình Quang TV BKS _  
3 Ngô An Hòa TV BKS _  

STT Họ tên thành 
viên BGĐ và KTT Chức vụ tại Công ty Số cổ phiếu sở hữu Tỷ lệ sở hữu cổ phiếu 

1 Đoàn Văn Nhuộm Tổng Giám Đốc 
- Đại diện sở hữu: 3.500.000 cp 
(PVGas) 9,21% 
- Sở hữu cá nhân: 10.000 cp 

2 Vũ Quý Hiệu Phó Tổng Giám Đốc 
- Đại diện sở hữu: 1.900.000 cp 
(PVGas) 5,00% 
- Sở hữu cá nhân: Không 

3 Hà Anh Tuấn Phó Tổng Giám Đốc 
- Đại diện sở hữu: 1.500.000 cp 
(PVGas) 3,95% 
- Sở hữu cá nhân: 10.000 cp 

4 Trần Văn Nghị Phó Tổng Giám Đốc - Sở hữu cá nhân: 10.000 cp 0,026% 

5 Trần Thanh Nam Phó Tổng Giám Đốc - Sở hữu cá nhân: 0 cp 0% 

6 Nguyễn Đăng 
Trình Kế Toán Trưởng - Sở hữu cá nhân: 0 cp 0% 

Rủi ro kinh tế

Các nhân tố có ảnh hưởng đến nền kinh tế bao gồm lãi suất, lạm phát, tỷ giá hối đoái v.v,… 
Nếu sự biến động mạnh của các nhân tố trên xảy ra sẽ ảnh hưởng đến nền kinh tế quốc gia và 
do đó tình hình sản xuất kinh doanh và giá cổ phiếu của Công ty có thể sẽ bị ảnh hưởng theo. 

Trong tình hình giá dầu và giá LPG liên tục tăng cao và biến động, nhiều khách hàng đã phải 
ngừng sử dụng LPG để chuyển sang sử dụng các loại nhiên liệu khác rẻ hơn làm giảm đáng kể 
sản lượng cung cấp LPG của Công ty.

Nhằm giảm thiểu tác động của những ảnh hưởng trên, PVGas South chú trọng thực 
hiện tốt công tác chuẩn bị, dự trù cho những tình huống thay đổi trong tình hình 
kinh tế, thị trường, củng cố nội lực tài chính đồng thời xây dựng mối quan hệ bền 
vững với các khách hàng, nhà cung cấp, và tổ chức tín dụng của Công ty.

Rủi ro về cạnh tranh

Hơn một nửa lượng sản lượng LPG trên thị trường phải nhập khẩu chủ yếu là các Công ty 
TNHH. Đây là một lực lượng đang hình thành và sẽ cạnh tranh khốc liệt với PVGas South trong 
những năm tới, đặc biệt là tại thị trường phía Nam. Bên cạnh đó, các Tập đoàn đa quốc gia, 
các hãng LPG lớn có tiềm lực về vốn, về kinh nghiệm trong sản xuất, kinh doanh và điều hành. 

Để có thể vững vàng tại thị trường, PVGas South phải củng cố và nâng cao năng lực 
quản lý, tăng tính chuyên nghiệp trong hoạt động sản xuất và kinh doanh. PVGas 
South đã đầu tư mạng lưới phân phối trải đều trên khắp các tỉnh, thành từ Đà Nẵng
trở vào và hệ thống chiết nạp vệ tinh phân bổ đều khắp thị trường miền Tây Nam Bộ, 

STT Họ tên thành 
viên HĐQT 

Chức vụ tại Công 
ty Điều hành Số cổ phiếu sở hữu 

Tỷ lệ sở 
hữu cổ 
phiếu 

1 Nguyễn Sĩ Thắng  Chủ tịch HĐQT Không  
- Đại diện sở hữu: 3.500.000 cp 

(PVGas) 
- Sở hữu cá nhân: 10.000 cp 

9,21% 

3 Đoàn Văn Nhuộm  TV HĐQT kiêm 
TGĐ Tổng Giám Đốc  

- Đại diện sở hữu: 3.500.000 cp 
(PVGas) 

- Sở hữu cá nhân: 10.000 cp 
9,21% 

4 Vũ Quý Hiệu TV HĐQT kiêm 
PTGĐ 

Phó  Tổng Giám 
Đốc 

- Đại diện sở hữu: 1.900.000 cp 
(PVGas) 

- Sở hữu cá nhân: Không 
5,00% 

5 Nguyễn Minh Ngọc  TV HĐQT Không 
- Đại diện sở hữu: 3.000.000 cp 

(PVGas) 
- Sở hữu cá nhân: Không 

7,89% 

6 Hà Anh Tuấn TV HĐQT kiêm 
PTGĐ 

Phó Tổng Giám 
Đốc 

- Đại diện sở hữu: 1.500.000 cp 
(PVGas) 

- Sở hữu cá nhân: 10.000 cp 
3,95% 



Nam Trung Bộ, Đông Nam Bộ, PVGas South đã tạo được uy tín đối với khách hàng 
cho thương hiệu PETROVIETNAM GAS. Đồng thời là Công ty thành viên của PVN, 
PVGas South có lợi thế nhất định khi có nguồn cung cấp LPG ổn định từ Nhà máy Chế 
biến Khí Dinh Cố và Nhà máy Dung Quất. 

Rủi ro về hoạt động kinh doanh

Hoạt động của Công ty hiện tại phụ thuộc chủ yếu vào kinh doanh LPG nên hoạt động của Công 
ty phụ thuộc rất nhiều vào biến động của thị trường. Bất kỳ biến động về nguồn hay tiêu thụ 
LPG của thị trường đều ảnh hưởng tới hoạt động và kết quả sản xuất kinh doanh của Công ty. 

Để khắc phục tình trạng này, Công ty đang tìm cách giảm tối  đa các chi phí và tìm 
kiếm các nguồn LPG có giá vốn thấp, nâng sức chứa của các kho nhằm chủ động 
nguồn hàng cung cấp, góp phần bình ổn giá trong những trường hợp có biến động 
giá đột biến.

Rủi ro về luật pháp 

Việc ban hành hoặc thay đổi chính sách, quy định mới v.v… liên quan đến hoạt động của ngành 
có thể ảnh hưởng tới Công ty. Mặc dù trong những năm qua, Việt Nam đã cố gắng xây dựng 
và đã hình thành nên một môi trường pháp lý được xem là khá cởi mở, nhưng hành lang pháp 
lý của nước ta chưa thật sự hoàn chỉnh và ổn định, do đó ảnh hưởng nhất định đến hiệu quả 
kinh doanh của Công ty. 

Rủi ro kinh tế

Các nhân tố có ảnh hưởng đến nền kinh tế bao gồm lãi suất, lạm phát, tỷ giá hối đoái v.v,… 
Nếu sự biến động mạnh của các nhân tố trên xảy ra sẽ ảnh hưởng đến nền kinh tế quốc gia và 
do đó tình hình sản xuất kinh doanh và giá cổ phiếu của Công ty có thể sẽ bị ảnh hưởng theo. 

Trong tình hình giá dầu và giá LPG liên tục tăng cao và biến động, nhiều khách hàng đã phải 
ngừng sử dụng LPG để chuyển sang sử dụng các loại nhiên liệu khác rẻ hơn làm giảm đáng kể 
sản lượng cung cấp LPG của Công ty.

Nhằm giảm thiểu tác động của những ảnh hưởng trên, PVGas South chú trọng thực 
hiện tốt công tác chuẩn bị, dự trù cho những tình huống thay đổi trong tình hình 
kinh tế, thị trường, củng cố nội lực tài chính đồng thời xây dựng mối quan hệ bền 
vững với các khách hàng, nhà cung cấp, và tổ chức tín dụng của Công ty.

Chính sách quản lý của Nhà nước về ngành LPG là chưa hoàn thiện rõ nét và chưa kiểm soát 
chặt chẽ nên còn xảy ra chiết nạp LPG lậu, cấp phép kinh doanh không dựa vào quy hoạch, tạo 
ra thị trường kinh doanh LPG thiếu lành mạnh. 

Những thay đổi về môi trường pháp lý yêu cầu PVGas South luôn phải cập nhật và đánh giá tác 
động đến các hoạt động sản xuất kinh doanh.

Rủi ro đặc thù 

LPG nói riêng và các sản phẩm Khí nói chung là loại sản phẩm rất dễ cháy nổ, điều kiện tồn trữ, 
vận chuyển, phân phối rất khắt khe.  
Để giảm thiểu rủi ro đặc thù này, Công ty rất chú trọng trong việc tuân thủ nghiêm ngặt các 
tiêu chuẩn kỹ thuật từ khâu thiết kế (bình LPG, bồn LPG, hệ thống tồn trữ, vận chuyển,…), chế 
tạo, xây dựng, đến vận hành, bảo dưỡng.

ĐỂ VƯƠN XA HƠN 

 

 

Mục tiêu – chiến lược

Kế hoạch năm 2013
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MỤC TIÊU – CHIẾN LƯỢC

▪ Mục tiêu tổng quát

- Xây dựng PVGas South trở thành Công ty kinh doanh LPG đứng đầu khu vực miền Nam trong 
tất cả các mặt như: sản lượng bán LPG, thị phần, giá trị vốn hóa, đội ngũ cán bộ đáp ứng mọi 
yêu cầu nhiệm vụ trong nền kinh tế hội nhập. 

- Xây dựng một Công ty kinh doanh đa ngành, đa sản phẩm nhưng chủ đạo là kinh doanh LPG.

- Đưa thương hiệu sản phẩm PETROVIETNAM GAS có uy tín cao, luôn đi kèm với chất lượng 
tốt, dịch vụ hoàn hảo, văn hóa và phong cách phục vụ chuyên nghiệp trên thị trường Việt Nam 
và khu vực Đông Nam Á.

- Tạo ra một Công ty cổ phần đa sở hữu, trong đó PVGas nắm giữ cổ phần lớn nhất, với mô 
hình bao gồm các chi nhánh chuyên môn hóa, cung cấp các dịch vụ liên quan đến LPG và các 
sản phẩm Dầu khí, không chỉ phục vụ cho họat động của Công ty mà còn phục vụ cho các 
Công ty bên ngoài như dịch vụ thiết kế, xây lắp công trình cung cấp LPG, dịch vụ kho cảng,…

▪ Mục tiêu cụ thể

1. Sản lượng, thị phần

+ Kinh doanh LPG

Trên cơ sở tổng hợp tình hình hiện tại và dự báo phát triển trong từng giai đoạn. Công ty phấn đấu 
trở thành Công ty kinh doanh LPG đứng đầu cả nước và khu vực miền Nam với các mục tiêu:

- Chiếm 25,79% thị phần LPG cả nước vào năm 2015 và giữ vững thị phần khoảng 25% cả 
nước vào năm 2025 khâu đầu và khâu sau của ngành Dầu khí.

- Chiếm 44,35% thị phần LPG miền Nam và Nam Trung Bộ vào năm 2015 và 45,4% thị phần 
LPG miền Nam và Nam Trung Bộ vào năm 2025. Duy trì, tăng tốc kế hoạch sản lượng bán LPG, 
trong theo chiến lược mục tiêu năm 2015 đạt 368.344 tấn/năm và năm 2025: 498.186 tấn/năm.

+ Kinh doanh CNG

- Xây dựng PVGas South trở thành Công ty kinh doanh CNG hàng đầu với mạng lưới tiêu thụ  
  trên khắp cả nước.

- Đưa CNG vào sử dụng rộng rãi cho giao thông vận tải và các hộ công nghiệp tại khu vực miền  
  Đông Nam Bộ. Phát triển rộng thị trường cung cấp CNG trên toàn quốc.

2. Hệ thống phân phối

- Điều chỉnh hệ thống kênh phân phối theo hướng giảm bớt trung gian, phát triển hệ thống bán   
  lẻ đến người tiêu dùng.

- Xây dựng kế hoạch nhập khẩu định hạn hàng năm để ổn định nguồn hàng, đáp ứng đủ nhu   
  cầu của khách hàng.

- Xây dựng chiến lược quảng cáo, khuyếch trương thương hiệu PETROVIETNAM GAS, phát triển 
thị trường trong nước và khu vực lân cận: Lào, Campuchia.

- Xây dựng các trung tâm dịch vụ, chăm sóc khách hàng tại các khu vực thị trường trọng điểm &  
  có kế hoạch mở rộng phủ kín toàn bộ hệ thống từ Đà Nẵng đến Cà Mau.

- Tăng cường công tác phối hợp chống gian lận thương mại nhằm tăng hiệu quả sử dụng bình  
  (bình 12 kg & bình 45kg) của Công ty.

3. Hoạt động tài chính 

- Từng bước đưa Công ty chủ động về mặt tài chính, cân đối hợp lý giữa các nguồn vốn cổ  
  đông, vốn vay, đảm bảo tỷ lệ tự đầu tư trong Công ty ở mức 30%.

- Tỷ suất lợi nhuận/Vốn điều lệ hàng năm liên tục tăng và sau năm 2012 không thấp hơn 20%.

- Tăng cường hoạt động đầu tư tài chính trên cơ sở đảm bảo và phát triển vốn.

- Tiếp tục góp vốn vào các Công ty cổ phần hoạt động hiệu quả.

- Nghiên cứu tham gia thị trường chứng khoán và đầu tư tài chính.

- Tham gia góp vốn/mua lại các Công ty kinh doanh LPG, kinh doanh kho cảng, kinh doanh dịch   
   vụ, vận tải, từng bước gia tăng tỉ lệ góp vốn nếu có hiệu quả.

- Tiếp tục nghiên cứu để tìm cơ hội đầu tư mới, đặc biệt là các dự án sản xuất, dịch vụ có liên quan 
đến ngành LPG.

4. Đầu tư cơ sở vật chất

- Đầu tư kho chứa và trạm chiết để tiếp tục đẩy mạnh kinh doanh LPG dân dụng, phủ kín thị  
   trường từ Đà Nẵng đến Cà Mau.

- Đầu tư phương tiện vận chuyển LPG trên cơ sở cân đối nhu cầu & tài chính nhằm đạt hiệu quả cao nhất.

- Đầu tư xây dựng/mua nhà máy sơn, sửa, tái kiểm định bình LPG.

- Tiếp tục đầu tư hoặc hợp tác đầu tư có hiệu quả cơ sở hạ tầng (kho chứa, trạm chiết, phương   
   tiện vận chuyển,…).

Tốc độ tăng trưởng bình quân doanh thu giai đoạn 2012 – 2025 là: 5,42%/năm, 
trong đó:
+ Giai đoạn 2012 – 2015: 13,65%/năm.
+ Giai đoạn 2016 – 2020: 3,43%/năm.
+ Giai đoạn 2021 – 2025: 2,57%/năm.

Mục tiêu về thị phần cả nước Mục tiêu về thị phần phía Nam
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KẾ HOẠCH NĂM 2013

▪ Các chỉ tiêu kế hoạch 

1. Chỉ tiêu sản lượng và kế hoạch kinh doanh

▪ Các giải pháp thực hiện

1. Về sản xuất kinh doanh

2. Kế hoạch đầu tư:  

Tiếp tục triển khai dự án Cung cấp CNG cho phương tiện giao thông vận tải: Mua bộ chuyển đổi 
cho xe ô tô sử dụng nhiên liệu CNG và đầu tư 01 trạm con. 

Bên cạnh hoạt động kinh doanh chính, Công ty sẽ tích cực đầu tư tài chính thông qua góp vốn vào 
một số Công ty kinh doanh trong lĩnh vực LPG nhằm tăng thị phần, tiết kiệm chi phí mua bình.

- Tiếp tục đẩy mạnh kinh doanh LPG bình, nâng cao hiệu quả của các cửa hàng bán lẻ trực thuộc, 
quản lý hiệu quả công tác đầu tư vỏ bình mới và vòng quay vỏ bình LPG. Duy trì thường xuyên 
chính sách hợp lý với các khách hàng truyền thống và không ngừng tìm kiếm khách hàng mới.

- Nghiên cứu tổng quát thị trường từ đó đưa ra chính sách phù hợp để phát triển, tiếp tục củng 
cố các vùng thị trường theo địa bàn hoạt động của Công ty, đẩy mạnh các thị trường còn yếu. 
Xây dựng chương trình Quảng cáo khuyến mại, khuyếch trương thương hiệu hiệu quả và thiết 
thực, nhắm tới người tiêu dùng.

- Giữ ổn định sản lượng bán LPG rời, triển khai mở rộng thị trường bán CNG cho phương tiện 
giao thông vận tải.

- Đảm bảo nhận hết hàng từ Dinh Cố/Dung Quất theo kế hoạch, chủ động cân đối nguồn hàng 
phục vụ nhu cầu sản xuất kinh doanh của Công ty.

- Khai thác hiệu quả Tổng kho LPG Gò Dầu, Dung Quất, Cần Thơ; tăng công suất các trạm chiết 
nạp của Công ty để chủ động hàng bán và giảm dần chi phí.

- Tham gia đầy đủ các lớp phân tích dự báo thị trường của Công ty kinh doanh Sản phẩm khí - 
Chi nhánh Tổng Công ty Khí (PVGas).

- Rà soát lại các chi phí hoạt động để giảm chi phí và có thể giảm giá bán nhằm tăng khả năng 
cạnh tranh với các thương hiệu khác và tăng hiệu quả sản xuất kinh doanh.

2. Giải pháp về Tài chính - Kế toán:

- Chủ động thu xếp nguồn vốn phục vụ cho các dự án đầu tư phát triển của Công ty.

- Rà soát lại các chi phí hoạt động để giảm chi phí và có thể giảm giá bán nhằm tăng khả năng 
cạnh tranh với các thương hiệu khác và tăng hiệu quả sản xuất kinh doanh.

- Tập trung chỉ đạo công tác thu hồi công nợ, có biện pháp thu hồi với những khách hàng có 
công nợ lớn, kéo dài. 

  Tổng vốn đầu tư dự kiến trong năm 2013 là 38,96 tỷ đồng, trong đó:
- Đầu tư xây dựng cơ bản: 27,56 tỷ đồng
- Mua sắm trang thiết bị: 11,40 tỷ đồng

Kế hoạch sản xuất kinh doanh năm 2013 được xây dựng trên cơ sở dự báo tình hình 
thị trường kinh doanh LPG, CNG và mặt bằng giá nguyên liệu đầu vào năm 2012. 
Đồng thời, được dựa trên Chiến lược phát triển Công ty cổ phần kinh doanh Khí hóa 
lỏng miền Nam đến năm 2015 và định hướng đến năm 2025. Kế hoạch kinh doanh 
này đã được chấp thuận bởi PVGas và căn cứ Nghị Quyết số 02/NQ-KMN ngày 
28/02/2013 của Hội Đồng Quản Trị Công ty PVGas South.

STT CHỈ TIÊU Đvt KH 2013 
I. Sản lượng:   
1 LPG   
a Hợp nhất Tấn 265.171 
- Sản lượng dân dụng Tấn 144.900 
- Sản lượng công nghiệp Tấn 120.271 
- Thị phần bán lẻ phía Nam % 35% 
b Công ty mẹ - PVGas South Tấn 208,171 
- Sản lượng dân dụng Tấn 108.171 
- Sản lượng công nghiệp Tấn 100.000 
c VT-Gas Tấn 57.000 
- Sản lượng dân dụng Tấn 36.729 
- Sản lượng công nghiệp Tấn 20.271 
2 Xăng dầu Lít 5.000.000 
3 CNG M3 125.000.000 
a Công ty mẹ - PVGas South M3 65.000.000 
b CNG VietNam M3 60.000.000 

II. Kết quả kinh doanh   
a Hợp nhất   
 Doanh thu Tỷ đồng 6.204,26 

 Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng 209,00 

 Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 181,00 

 EPS Đ/CP 4.102 
b Công ty mẹ - PVGas South   
 Doanh thu Tỷ đồng 5.382,43 

 Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng 107,54 

 Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 91,41 
c VT-Gas   
 Doanh thu Tỷ đồng 1.202,00 

 Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng 18,00 

 Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 13,50 
d CNG VietNam   
 Doanh thu Tỷ đồng 885,73 

 Lợi nhuận trước thuế Tỷ đồng 113,96 

 Lợi nhuận sau thuế Tỷ đồng 120,56 

 



GIÁ TRỊ CỔ ĐÔNG 
VÀ LỢI ÍCH CỘNG ĐỒNG

 

 

Quan hệ cổ đông

Hoạt động xã hội

3. Giải pháp về Đầu tư - Xây dựng, An toàn PCCN:

a. Giải pháp về Khoa học Công nghệ và Sản xuất:

- Tiếp tục nghiên cứu, duy trì và phát triển ứng dụng của CNG trong giao thông vận tải và trong 
lĩnh vực công nghiệp … thay thế cho các loại nhiên liệu khác.

- Nghiên cứu phát triển hệ thống phân phối, tiêu thụ LNG cho giao thông vận tải cũng như 
công nghiệp, góp phần đưa LNG vào sử dụng như một dòng sản phẩm mới của Công ty.

- Lựa chọn, chuyển giao, ứng dụng và làm chủ các công nghệ hiện đại, thân thiện môi trường 
vào trong hoạt động sản xuất kinh doanh.

b. Giải pháp về An toàn và Bảo vệ môi trường:

- Xây dựng văn hóa ứng xử thân thiện với môi trường, đẩy mạnh tuyên truyền, giáo dục 
pháp luật, nâng cao nhận thức, xây dựng các chuẩn mực, ý thức thân thiện với thiên nhiên.

- Tổ chức các lớp tập huấn cho CB-CNV nhằm nâng cao nhận thức về bảo vệ môi trường và 
an toàn vệ sinh lao động.

- Bảo vệ môi trường bằng cách sử dụng các công nghệ mới, phát triển các công nghệ tiết kiệm 
tài nguyên, nguyên liệu, năng lượng, thân thiện với môi trường.

- Duy trì, áp dụng hiệu quả và không ngừng cải tiến hệ thống quản lý An toàn - Chất lượng. 
Phấn đấu đến tháng 12/2012, hoàn thành việc tích hợp “Hệ thống Quản lý tích hợp PAS 
99:2006” (Chất lượng - An toàn - Môi trường).

c. Các giải pháp đột phá:

- Có chính sách ưu tiên phát triển KHCN (Khoa học - Công nghệ), chú trọng đầu tư phát triển 
nguồn nhân lực KHCN.

- Tập trung nghiên cứu và phát triển các sản phẩm KHCN mang thương hiệu PETROVIETNAM 
GAS, hợp tác quốc tế về KHCN đối với các đối tác truyền thống để nâng cao năng lực nghiên 
cứu KHCN cho các CB-CNV có trình độ phù hợp.

- Tạo điều kiện thuận lợi nhằm phát huy các khả năng sáng tạo của các CB-CNV trong việc phát 
huy sáng kiến, cải tiến kỹ thuật. Áp dụng các sáng kiến, cải tiến vào thực tiễn sản xuất kinh doanh. 

4. Giải pháp về Tổ chức bộ máy:

- Quán triệt, thực hiện tốt công tác quy hoạch và bổ nhiệm cán bộ, đảm bảo có được đội ngũ 
kế thừa cũng như lựa chọn được các cán bộ có đủ năng lực thực hiện công việc đảm nhiệm.

- Sắp xếp bố trí và sử dụng lao động hợp lý, không tuyển thêm lao động khi khối lượng 
công việc không tăng.

- Xây dựng kế hoạch đào tạo gắn với nhiệm vụ sản xuất kinh doanh, đề xuất nhân sự tham gia 
các khóa đào tạo đúng người phù hợp với yêu cầu từng chức danh công việc.

- Xây dựng, duy trì và phát triển nguồn nhân lực trẻ, năng động sáng tạo.
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QUAN HỆ CỔ ĐÔNG 

HOẠT ĐỘNG XÃ HỘI

CÁC HOẠT ĐỘNG XÃ HỘI

Thiết nghĩ hoạt động công bố thông tin và tương tác với cổ đông là vô cùng cần 
thiết. Vì vậy, bên cạnh hoạt động sản xuất kinh doanh, Công ty luôn theo sát và duy 
trì mối quan hệ với các cổ đông. Duy trì một kênh thông tin tương tác giữa PVGas 
South và cổ đông là một nhiệm vụ được Công ty chú trọng trong các năm qua. Trong 
năm qua, một số hoạt động tiêu biểu của Công ty trong công tác Quan hệ cổ đông 
như sau:

• Tổ chức thành công Hội nghị thường niên ĐHCĐ 2011 - 2012.

• Thực hiện công bố thông tin đúng theo quy định của thông tư 09/2010/TT-BTC ngày 
10/01/2010 và thông tư 52/2012/TT-BTC ngày 05/04/2012.

PVGas South luôn cố gắng đổi mới và thúc đẩy kênh đối thoại với các cổ đông nhằm 
tiếp sức cho Ban Tổng Giám Đốc trong công tác điều hành và quản trị Công ty.

- Trong năm 2012, Đảng bộ Công ty đã tích cực triển khai các Nghị quyết, chỉ thị của các cấp ủy 
cấp trên, xây dựng chương trình hành động cụ thể cho từng tháng/quý trong năm. Tiếp tục chỉ 
đạo thực hiện tốt Cuộc vận động “Học tập và làm theo tấm gương đạo đức Hồ Chí Minh”, vận dụng 
có hiệu quả trong lĩnh vực công tác và xây dựng đạo đức lối sống. Đảng ủy thường xuyên tuyên 
truyền, phổ biến, quán triệt và lãnh đạo cán bộ, đảng viên, quần chúng thực hiện đường lối, 
chủ trương, chính sách của Đảng, pháp luật của Nhà nước, quy định của Công ty và Tổng Công ty.

- Đảng ủy PVGas South đã lãnh đạo, chỉ đạo công tác tổ chức Đại hội các Chi bộ trực thuộc và 
tổ chức Đại hội Đảng bộ nhiệm kỳ 2012 - 2015 thành công tốt đẹp, đây thực sự là đợt sinh hoạt 
chính trị sâu rộng trong cán bộ, đảng viên, công nhân viên và người lao động PVGas South, qua 
đó đã góp phần nâng cao nhận thức và bản lĩnh chính trị cho mỗi đảng viên, CB-CNV, nhất là 
trong thời kỳ hội nhập toàn cầu hiện nay.

- Cùng với công đoàn triển khai một số hoạt động như: Tổ chức Hội thi văn nghệ chào mừng 
kỷ niệm ngày thành lập Công ty (28/3/2012), tổ chức giải bóng đá, tennis giao lưu giữa các đơn 
vị trong Công ty, tổ chức chương trình về nguồn tại Cố đô Hoa Lư – Ninh Bình, di tích lịch sử 
chiến thắng Điện Biên Phủ - Điện Biên. Tổ chức chương trình đi du lịch trong nước và nước 
ngoài cho 80 lượt người lao động. Phát động các phong trào lá lành đùm lá rách, ủng hộ đồng 
bào miền trung bị bão lụt, thăm các cháu khuyết tật, có hoàn cảnh khó khăn nhân dịp trung 
thu và ngày Quốc tế thiếu nhi 01 tháng 6, thăm một số gia đình liệt sỹ, mẹ Việt Nam Anh Hùng 
nhân ngày 27/7, tích cực hưởng ứng các chương trình an sinh xã hội do cấp trên phát động, 
ngoài ra cán bộ, đoàn viên Công ty còn đóng góp kinh phí xây dựng 04 căn nhà tình nghĩa tặng 
cho đồng bào nghèo tại Vũng Tàu, Cần Thơ.

- Đoàn thanh niên tham gia hội nghị tập huấn công tác đoàn, chương trình về nguồn do Đoàn 
Thanh Niên Tập đoàn tổ chức, tham gia chương trình văn nghệ, thể thao quần chúng do Tổng 
Công ty tổ chức nhân dịp kỷ niệm 22 năm thành lập Tổng Công ty, tổ chức chương trình giao 
lưu văn nghệ tại các chi đoàn, tham gia chương trình văn nghệ, giải bóng đá do Công ty 
tổ chức. Đoàn thanh niên tại các chi nhánh/đơn vị tích cực tham gia các chương trình từ thiện, 
an sinh xã hội, uống nước nhớ nguồn.
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Ý KIẾN KIỂM TOÁN
GẶT HÁI THÀNH CÔNG

 

 

Ý kiến kiểm toán

Báo cáo tài chính hợp nhất

Theo ý kiến của chúng tôi, báo cáo tài chính hợp nhất kèm theo đã phản ánh trung thực và hợp 
lý, trên các khía cạnh trọng yếu, tình hình tài chính hợp nhất của Công ty tại ngày 31 tháng 12 
năm 2012 cũng như kết quả hoạt động kinh doanh hợp nhất và tình hình lưu chuyển tiền tệ hợp 
nhất cho năm tài chính kết thúc cùng ngày, phù hợp với các Chuẩn mực kế toán Việt Nam, Hệ 
thống kế toán Việt Nam và các quy định hiện hành có liên quan tại Việt Nam.
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CHI NHAÙNH - COÂNG TY THAØNH VIEÂN

4. CÔNG TY LIÊN KẾT
CÔNG TY CỔ PHẦN BÌNH KHÍ DẦU KHÍ VIỆT NAM

ĐẮK LẮK

Địa chỉ: Ấp Thanh Hóa, Xã Hố Nai 3, Trảng Bom, Đồng Nai
Tel: (061) 367 4320 
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